Model de
Afaceri S

C Categorie
anvas pentru  Strategiide Business
N o4 [
Incep atori Durata estimata
2-3 Ore
Rezultatele invatarii @ Materiale Necesare @gb\
* intelegerea elementelor cheie ale -+ Proiector sau ecran pentru
Business Model Canvas. : prezentare
* Tnvatarea modului de organizare a * Laptop cu PowerPoint sau
ideilor de afaceri. : Keynote
e Claritate in definirea propunerilorde - ¢ Sablon Business Model Canvas
valoare.. : (furnizat)
* Identificarea segmentelor de clienti * Fise de lucru pentru structurarea
si a canalelor eficiente. : elementelor de afaceri
* Analiza structurilor de cost si a -+ Flipchart si markere pentru
surselor de venit. : brainstorming
*  Exemple de modele de afaceri
de succes
Descrierea Activitatii E‘@
.......................................................................................... A -

Participantii vor explora Business Model Canvas intr-un atelier practic. Dupa o
introducere Tn cele noua componente, isi vor construi pas cu pas propriul model de
afaceri. Fiecare participant sau echipa isi va rafina propunerea de valoare,
potrivirea cu piata si modelul financiar. Grupurile vor oferi feedback colegial, iar
sesiunea se va incheia cu prezentari, facilitatori evaluand claritatea, fezabilitatea si
inovatia.

Potrivit pentru:

Fondatori de startupuri
Antreprenori aspiranti
Studenti la afaceri




Ghid pentru facilitator

* Explicd fiecare element din
Business Model Canvas folosind
exemple reale.

* Pune accent pe claritatea si
fezabilitatea modelelor de afaceri.

e Ofera feedback structurat,
subliniind punctele forte si
sugestiile de imbunatatire.

* Asigura o buna gestionare a
timpului pentru rafinarea ideilor.

Reflectie si Evaluare

Instructiuni pentru
participanti

* Identificd partenerii cheie ai afacerii tale.
* Defineste activitatile esentiale pentru
livrarea valorii.

* Enumera resursele cheie necesare pentru
operare.

* Rezuma propunerea ta de valoare intr-o
propozitie.

* Identifica segmentele de clienti si canalele
de distributie.

* Descrie structura de costuri si sursele de
venit.

* Rafina si prezinta Business Model Canvas-
ul tau.

. Care a fost cea mai mare provocare in cartografierea modelului tau de afaceri?
. Cum a ajutat definirea propunerii de valoare la consolidarea ideii tale?

. Ce feedback a contribuit la imbunatatirea modelului tau?

. Cat de increzator esti in implementarea acestui model?

. Cum ai ajusta modelul in functie de diferite conditii de piata?

Lecturi recomandate
despre Business Model
Canvas

"Business Model Generation" de
Alexander Osterwalder & Yves
Pigneur

"Lean Startup" de Eric Ries
"Value Proposition Design" de
Alexander Osterwalder

Cofinantat de
Uniunea Europeana

Pas-cu-Pas:

Identifica partenerii cheie, activitatile
si resursele necesare.

Defineste propunerea de valoare intr-
0 propozitie.

Identifica segmentele de clienti si
canalele prin care i vei atinge.

Descrie structura de costuri si sursele
de venit.

Simplifica planificarea

afacerii.
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