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Rezultatele invatarii @ Materiale Necesare WH

+ Tntelegerea importantei unei * Fisa de planificare a strategiei
strategii clare de iesire. : de iesire.

+ Tnvatarea modului de aliniere a e Sablon pentru urmarirea
obiectivelor pe termen lung cu : indicatorilor investitionali.
oportunitatile de iesire. - Studii de caz privind achizitii si

* Dezvoltarea de sisteme si procese listari IPO de succes.
care asigura scalabilitatea. ©* Sablon pentru planificarea

* (Castigareaincrederiiin : etapelor si a calendarului.
monitorizarea indicatorilor cheie de * Instrumente de modelare
interes pentru investitori. ) financiara.

* Crearea unui plan structurat cu
etape si termene pentru strategia de
iesire. e \

Descrierea Activitatii E‘@

ettt A = ) o

Participantii isi vor pregati afacerea pentru achizitii viitoare sau listari la bursa
(IPO), prin planificarea unei strategii structurate de iesire. Sesiunea acopera
stabilirea obiectivelor pe termen lung, construirea unor sisteme scalabile si
urmarirea indicatorilor cheie de investitii, cum ar fi ARR (venitul anual recurent) si
cresterea bazei de clienti. Participantii vor dezvolta o strategie de iesire bazata pe
etape si vor imbunatati planul prin revizuiri intre colegi si feedback de la experti.

Potrivit pentru:

Fondatori de startup-uri subreprezentati

Antreprenori
Profesionisti in afaceri




Ghidul Facilitatorului

* Oferd o introducere in strategiile de
iesire si implicatiile lor pentru
afacere.

* Ghideaza participantii in stabilirea
obiectivelor pe termen lung aliniate
cu oportunitatile de iesire.

+ Tncurajeaza dezvoltarea de sisteme
si procese scalabile.

* Ofera cele mai bune practici pentru
urmadrirea indicatorilor de interes
pentru investitori.

* Ofera feedback pe structura
cronologica si planificarea etapelor.

Discutie si Evaluare

v

Instructiuni pentru
Participanti

* Identifica obiectivele pe termen lung
pentru afacerea ta (de ex., achizitie,
extindere).

* Creeaza sisteme si procese care asigura
scalabilitatea.

* Monitorizeazd indicatori cheie care
atrag investitori (ex: cresterea numarului
de clienti, ARR — venit recurent anual).

* Creeaza un calendar si o lista de etape
pentru planul tau de iesire.

* Ajusteaza-ti strategia pe baza feedback-
ului si a lectiilor din practica.

» Tmpéartiseste invatdminte si  pasi
urmatori cu colegii.

* Ce provocari ai intampinat in definirea strategiei de iesire?

* Cum influenteaza imbunatatirile de scalabilitate evaluarea afacerii tale?

* Care sunt indicatorii cheie cei mai relevanti pentru planul tau de iesire?

* (Cat deincrezator esti in pregatirea pentru o achizitie sau listare IPO?
* Care sunt urmatorii tai pasi pentru imbunatatirea planului de iesire?

Lecturi recomandate
pentru acest plan

"The Exit Strategy Handbook" de
Jerry Mills

"Built to Sell" de John Warrillow
"The Art of Selling Your Business"
de John Warrillow

Studii de caz privind iesiri de afaceri
de succes

Cofinantat de
Uniunea Europeana

Pas-cu-Pas:

Identifica obiectivele pe termen lung
pentru afacerea ta (ex: achizitie,
extindere).

Creeaza sisteme si procese care asigura
scalabilitatea.

Monitorizeaza indicatori cheie care atrag
investitori (ex: crestere clienti, ARR).
Creeaza un calendar si o lista de etape
pentru planul de iesire.

Te pregdteste pentru
achizitii sau listari la

bursa.
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