Obtinerea
Finantarii

Kit pentru Fondatori

Subreprezentati

+ Tntelegerea notiunilor de baza privind
atragerea de fonduri ca fondator
subreprezentat.

+ Tnvéatarea identificarii investitorilor
potriviti pentru afacerea ta.

* Dezvoltarea unui ,one-pager” clar si
convingator pentru a atrage interesul
investitorilor.

e Stapanirea artei livrarii unui elevator
pitch puternic.

* Cresterea increderii in organizarea si
gestionarea intalnirilor cu investitori.

Descrierea Activitatii

Sector
Antreprenoriat

* Fisa de cercetare pentru
identificarea investitorilor

* Sablon de one-pager

e Cadru pentru elevator pitch

* Sabloane de email pentru
contactarea investitorilor

* Caiet pentru notarea feedback-
ului si a interactiunilor cu
investitorii

Participantii vor invata strategii practice de strangere de fonduri, adaptate
fondatorilor subreprezentati. Sesiunea acopera peisajul investitional, alinierea cu
investitorii si dezvoltarea pitch-ului. Ei vor identifica peste 10 investitori potriviti cu
misiunea lor, vor redacta un one-pager convingator si vor rafina un pitch de 3
minute. Sesiunea se incheie cu feedback de la colegi, facilitator si pasii urmatori
pentru o campanie de atragere de fonduri reusita.

Antreprenori

Potrivit pentru:

Fondatori de startupuri subreprezentati

Proprietari de afaceri mici




Ghid pentru facilitator

* Introdu strangerea de fonduri
pentru startupuri, evidentiind
provocarile fondatorilor
subreprezentati.

* Oferd indrumare privind cercetarea
si selectia investitorilor potriviti.

* Propune exercitii practice pentru
redactarea one-pager-ului si a
pitch-ului.

* Tncurajeaza intalnirile cu investitori
ca oportunitati de tnvatare.

* Ofera feedback privind claritatea si
forta de convingere a pitch-ului.

Reflectie si Evaluare

Instructiuni pentru
Participanti

* Identifica 10 investitori aliniati cu
misiunea ta.

* Creeaza un one-pager care sa includa
problema, solutia, tractiunea si
oportunitatea de piata.

* Elaboreaza un pitch de 3 minute care
sa exprime clar viziunea ta.

* Programeaza cel putin 3 intalniri cu
investitori pentru a obtine feedback.

* Documenteaza si imbunatateste
pitch-ul si one-pager-ul.

» Tmpartdseste concluziile cu colegii
pentru invatare colaborativa.

* Ce provocari ai Intampinat in identificarea investitorilor potriviti?

* Cum ainfluentat feedback-ul investitorilor pitch-ul si one-pager-ul tau?

e Ce ajustari ai facut in urma interactiunilor reale?

e Cat deincrezator te simti in a aborda investitorii dupa aceasta activitate?
e Care sunt pasii urmatori in caldtoria ta de strangere de fonduri?

Lecturi recomandate
pentru acest kit de
strangere de fonduri

"Venture Deals" de Brad Feld &
Jason Mendelson

"Angel Investing" de David S. Rose
"The Art of Startup Fundraising" de
Alejandro Cremades

"Backstage Capital’s Guide to
Underrepresented Founders"

Cofinantat de
Uniunea Europeana

Pas-cu-Pas:

Identifica 10 investitori aliniati cu
industria sau misiunea ta.

Creeaza un one-pager care sintetizeaza
afacerea ta.

Elaboreaza un elevator pitch de 3 minute.
Programeaza intalniri initiale cu cel putin
3 investitori pentru feedback.

Te ghideaza in pasii esentiali
pentru a atrage finantare ca

fondator subreprezentat.
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