Profilul
Investitorului JREEtes

Pentru Fondatori Strategie de strangere de fondur

Subreprezentati

Rezultatele Tnvatarii @ Materiale Necesare @gb\

+ ntelegerea diferitelor tipuri de -+ Fisa de lucru pentru profilul
investitori si a prioritatilor acestora. : investitorului

+ Tnvéatarea alinierii etapelor de e Listd cu investitori angel, firme
dezvoltare a afacerii si a industriilorcu de capital de risc si organizatii
preferintele investitorilor. : care ofera granturi

* |dentificarea si cercetarea -« Exemple de emailuri pentru pitch
investitorilor axati pe diversitate. * Studii de caz despre investitii de

* Dezvoltarea unei strategii de contact - succes ale fondatorilor
tintite pentru implicarea investitorilor. - subreprezentati

* Cresterea increderiiin redactareade ~ * Caiet pentru urmarirea cercetérii
pitch-uri personalizate pentru despre investitori
investitori.

Descrierea Activitatii E‘@

ettt A = ) o

Participantii vor invata sa identifice si sa abordeze investitorii potriviti. Sesiunea
acopera tipurile de investitori si corelarea nevoilor de finantare cu interesele
investitorilor. Fiecare participant va cerceta cinci investitori orientati pe
diversitate, va crea profiluri de investitori si va redacta pitch-uri personalizate prin
email. Sesiunea se incheie cu feedback de la colegi si exercitii de tip role-play
pentru perfectionarea strategiilor de contact si cresterea implicarii investitorilor.

Potrivit pentru:

Fondatori de startupuri subreprezentati

Antreprenori
Proprietari de afaceri mici




Ghid pentru facilitator

* Prezentare generala a tipurilor de
investitori si a prioritatilor de
finantare.

* Ghidarea participantilor in
identificarea investitorilor axati pe
diversitate.

* Corelarea nevoilor afacerii cu
interesele investitorilor.

* Personalizarea strategiei de
contact cu investitorii.

* Oferirea de feedback asupra
emailurilor de pitch si a strategiilor
de implicare.

Reflectie si Evaluare

Instructiuni pentru
participanti

Instructiuni pentru Participanti.
Potriveste stadiul afacerii tale si
domeniul de activitate cu preferintele
investitorilor.

Identifica cinci investitori axati pe
diversitate.

Creeaza un profil de tip ,investor
persona” pentru fiecare..
Redacteaza un email de pitch
personalizat pentru investitorul
principal.

Perfectioneaza strategia de contact
prin feedback de la colegi si exercitiu
practic..

e Ce provocari ai intalnit in identificarea investitorilor potriviti?

e Cat de bine se aliniaza afacerea ta cu prioritatile investitorilor?

e Ce feedback ai primit cu privire la strategia ta de contact cu investitorii?

e Cat deincrezator te simti in a prezenta investitorilor dupa acest exercitiu?
e Care sunt urmatorii pasi pentru implicarea investitorilor?

Lecturi recomandate pentru
acest kit despre profilul
investitorului

"Venture Deals" de Brad Feld & Jason
Mendelson

"The Art of Startup Fundraising" de
Alejandro Cremades

"Angel Investing" de David S. Rose
Resurse din retele de investitori axati

pe diversitate si firme de capital de risc

Cofinantat de
Uniunea Europeana

Pas-cu-Pas:

Listeaza tipurile de investitori (angel, VC
etc.) si prioritatile lor.

Potriveste stadiul si industria afacerii tale
cu preferintele investitorilor.

Identifica cel putin cinci investitori axati
pe diversitate.

Te ajuta sa identifici si sa

abordezi investitorii potriviti..
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