Sector

Q&A cu

Investitorii [

Ghid de Pregadtire Categorie
) Relatii cu investitorii
pentru Fondatori

Durata
Subreprezentati _za4ssptamani
Rezultatele Tnvatarii @ Materiale Necesare WH
+ ntelegerea intrebdrilor esentiale pe care * Banca de intrebari frecvente de
investitorii le adreseaza in timpul - lainvestitori cu exemple de
intalnirilor. raspunsuri
+ Tnvatarea modului de a formula -+ Sabloane pentru pitch deck si
raspunsuri clare si increzatoare. - date financiare
* Dezvoltarea de strategii pentru a gestiona * Instrumente de inregistrare
intrebarile dificile sau neasteptate. . pentru sesiuni de tip Q&A
* Cresterea increderii in prezentarea - simulate
datelor financiare si a indicatorilor de * Fise de feedback pentru
afaceri. * Tmbunatatirea raspunsurilor
* Pregatirea de materiale de follow-up * Acces la mentori sau colegi
pentru sustinerea discutiilor cu investitorii.  pentru sesiuni de practica
Descrierea Activitatii '
Bttt R = ) o

Participantii se pregatesc pentru intalnirile cu investitori abordand 20 de intrebari
cheie, precum ,,Care este runway-ul tau?” sau , Care este avantajul tau
competitiv?”. Sesiunea subliniaza importanta pregatirii pentru fondatorii
subreprezentati. Participantii redacteaza, inregistreaza si iImbunatatesc
raspunsurile in sesiuni simulate de tip Q&A, apoi pregatesc materiale de follow-up
cu sesiuni finale de practica si feedback.

Potrivit pentru:

Fondatori de startupuri subreprezentati

Antreprenori
Profesionisti in afaceri




Ghid pentru Facilitator

* Oferd o prezentare generald a
procesului Q&A cu investitorii si

asteptarilor acestora.

* Ghideaza participantiiin
structurarea raspunsurilor cu
claritate si incredere.

* Tncurajeazd exersarea
raspunsurilor cu mentori sau
colegi.

* Ofera tehnici pentru a raspunde

la intrebari dificile sau

neasteptate ale investitorilor.
* Ofera feedback legat de livrare,

ton si eficienta raspunsurilor.

Instructiuni pentru
Participanti

Parcurge cele mai frecvente 20 de
intrebari ale investitorilor (ex.: ,Care
este runway-ul tau?”).

Exerseaza raspunsurile impreuna cu
un mentor sau coleg.

Inregistreazé o sesiune de tip Q&A
simulata si imbunatateste
raspunsurile pe baza feedback-ului.
Pregateste materiale de follow-up
(ex.: date financiare, pitch deck).
Documenteaza concluziile cheie si
rafineaza raspunsurile pentru intalniri
reale cu investitorii.

Tmpéartaseste invataturile si

D experientele cu grupul.
Reflectie si Evaluare

e Care au fost cele mai dificile intrebari ale investitorilor pentru tine?

e Cum te-a ajutat practica cu un mentor sau coleg sa-ti Imbunatatesti
raspunsurile?

* Ce feedback ai primit legat de claritatea si livrarea raspunsurilor?

e Cat de increzdtor te simti in gestionarea fintalnirilor cu investitorii dupa
aceasta sesiune?

e Ce aspecte trebuie sd mai rafinezi inainte de o intalnire cu investitori?

Lecturi recomandate pentru Pas-cu-Pas:
acest ghid de pregatire

. i g Parcurge cele mai importante 20 de
Q&A cu investitori

intrebari ale investitorilor (ex.: ,,Care este
runway-ul tau?”).

"Venture Deals" de Brad Feld & Exerseaza raspunsurile cu un mentor sau
Jason Mendelson coleg.

"The Art of Startup Fundraising" de Inregistreazé o sesiune de tip Q&A
Alejandro Cremades simulata si Tmbunatateste raspunsurile pe
"Pitch Anything" de Oren Klaff baza feedback-ului.

Ghidul Y Combinator despre Pregateste materiale de follow-up (ex.:
intrebari frecvente de la investitori date financiare, pitch deck).

Cofinantat de
Uniunea Europeana

Te pregdteste pentru
intrebarile dificile din

timpul intdlnirilor cu
investitorii.
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