Validarea
Pietei

Checklist pentru

Fondatori
Subreprezentati

Intelegerea valorii valid&rii pietei, in
special pentru fondatorii
subreprezentati.

Tnvatarea testérii ideilor cu utilizatori
diversi.

Colectarea si analiza feedback-ului cu
sensibilitate culturala.

Cresterea increderii in iterarea
ideilor pe baza unor date reale.
Crearea unui raport structurat de
validare a pietei.

Descrierea Activitatii

Sector
Antreprenoriat

Categorie
Validarea afacerii

Durata
2-3 Saptamani

Sabloane de intrebari pentru
interviuri, adaptate diverselor
categorii de clienti
Instrumente digitale pentru
sondaje (Google Forms,
Typeform etc.)

Prototip sau MVP al produsului
(daca este disponibil)

Sablon de raport pentru
documentarea concluziilor
Caiete pentru notarea feedback-
ului

Participantii isi vor valida ideea de afacere prin colectarea de date din viata reala
de la segmente de clienti diversi. Atelierul acoperd importanta validarii pietei, in

special pentru fondatorii subreprezentati, si 1i ghideaza pe participanti in
proiectarea unei strategii care include: interviuri cultural sensibile, testarea
produsului si analiza feedback-ului. Concluziile sunt incluse intr-un raport si

utilizate pentru a imbunatati modelele de afaceri.

Potrivit pentru:

Fondatori de startupuri subreprezentati

Manageri de produs
Studenti in domeniul afacerilor




Ghid pentru Facilitator

* Introdu validarea pietei cu
exemple de la fondatori
subreprezentati.

* Ghideaza formularea intrebarilor
de interviu incluzive cultural.

* Pune accent pe colectarea
echitabila si impartiala a feedback-
ului.

 Tncurajeazi iterarea ideilor pe
baza perspectivelor diverse.

* Ofera sabloane structurate pentru
o documentare consecventa.

Reflectie si Evaluare

Instructiuni pentru
participanti

Realizeaza peste 10 interviuri cu
clienti din medii diverse.

Testeaza produsul cu cel putin 5
utilizatori, asigurand incluziunea.

Documenteaza feedback-ul, incluzand
aspecte culturale.

Rezuma concluziile, provocarile si
iterdrile intr-un raport.

Identifica ideile-cheie pentru a
imbunatati modelul de afacere.

Prezinta raportul de validare pietei
colegilor si facilitatorilor.

* Ce perspective importante au reiesit din interviurile cu clientii?
* Cum a influentat testarea cu utilizatorii dezvoltarea produsului, in special in

ceea ce priveste incluziunea?

* Ce feedback neasteptat ai primit si cum l-ai gestionat?
e Cat deincrezator esti sa mergi mai departe dupa validare?
e Care sunt pasii urmatori in baza raportului de validare?

Lecturi recomandate
pentru aceasta lista de
validare a pietei

"The Lean Startup" de Eric Ries
"Talking to Humans" de Giff
Constable

"Testing Business Ideas" de David J.

Bland & Alexander Osterwalder
"Inclusive Design Patterns" de
Heydon Pickering

Cofinantat de
Uniunea Europeana

Pas-cu-Pas:

Realizeaza 10 interviuri cu potentiali
clienti, asigurand reprezentare din medii
diverse.

Testeaza produsul cu cel putin 5
utilizatori, evaluand incluziunea si
accesibilitatea.

Documenteaza marturii sau feedback.
Creeaza un raport simplu cu rezultate,
iterari si obstacole identificate pentru
fondatorii subreprezentati.

Demonstreaza ca ideea ta

functioneaza in lumea reala,

cu accent pe validarea
incluziva a pietei.
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