Constructor
de Retele

Ghid pentru Fondatori

Subreprezentati

+ ntelegerea importantei networkingului:
pentru cresterea afacerii. :

+ Tnvatarea modului de a construi si
valorifica relatii specifice industriei.

* Dezvoltarea de strategii pentru a
interactiona cu investitori si parti
interesate-cheie.

* Cresterea increderii in participarea la
evenimente de networking si pitch-uri.

* Crearea unui plan de networking
sustenabil pentru succes pe termen lung.

Descrierea Activitatii

Sector
Antreprenoriat

Categorie
Networking profesional

Durata
2-4 Saptamani

Ghid pentru optimizarea
profilului LinkedIn

Lista cu grupuri LinkedIn
relevante si evenimente locale
de networking

Sablon de strategie pentru
implicarea in social media
Instrument de urmarire a
contactelor si introducerilor in
retea

Sabloane de email pentru
introduceri calde (warm
introductions)

Participantii vor Tnvata tehnici strategice de networking adaptate fondatorilor
subreprezentati. Sesiunea acopera importanta relationarii, identificarea grupurilor
LinkedlIn, Tntalnirile locale si conexiunile cu investitorii. Participantii vor adera la
grupuri din industrie, vor participa la evenimente, vor interactiona cu investitori
online si vor construi introduceri calde. Activitatea se incheie cu discutii intre
colegi despre strategii si bune practici de follow-up.

Antreprenori

Potrivit pentru:

Fondatori de startupuri subreprezentati

Profesionisti in afaceri




Ghid pentru Facilitator

* Introdu cele mai bune practici de
networking pentru fondatori.

* Oferd ghidare in selectarea
grupurilor si evenimentelor
relevante de pe LinkedIn.

 Tncurajeaza strategii autentice de
implicare.

* Preda tehnici pentru conexiuni
semnificative cu investitorii.

* Ofera feedback asupra
strategiilor de networking si de
follow-up.

Reflectie si Evaluare

Instructiuni pentru
Participanti

Alatura-te la trei grupuri LinkedIn
sau intalniri specifice industriei tale.

Participa lunar la un eveniment de
tip pitch sau networking.

Urmareste si interactioneaza cu
cinci investitori pe retelele sociale.

Construieste un sistem de
introduceri calde.

Noteaza concluziile si conexiunile
realizate.

Tmpértaseste experientele si lectiile
fnvatate cu colegii.

e Ce provocari ai intampinat in extinderea retelei tale?

* Cum au influentat evenimentele de networking vizibilitatea afacerii tale?
e Ce strategii au functionat cel mai bine pentru a interactiona cu investitori?
e Cat deincrezator te simti in mentinerea relatiilor pe termen lung?

e Care sunt pasii urmatori pentru consolidarea retelei tale?

Lecturi recomandate pentru
acest plan de networking

"Never Eat Alone" de Keith

Ferrazzi

"How to Win Friends and Influence
People" de Dale Carnegie

"The Startup Community Way" de
Brad Feld

Resurse din organizatii de networking
din industrie si acceleratoare

Cofinantat de
Uniunea Europeana

Pas-cu-Pas:

Alatura-te la trei grupuri LinkedIn sau
intalniri locale din domeniul tdu.
Participa la cel putin un eveniment de
networking sau pitch in fiecare luna.
Urmareste si interactioneaza cu cinci
investitori pe retelele sociale.

Creeaza un sistem de introduceri calde
prin conexiuni comune.

Te ajuta sa-ti extinzi
reteaua profesionala.
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