Pitch pentru
Parteneriate

Ghid pentru

Fondatorii
Subreprezentati

Intelege valoarea parteneriatelor
strategice pentru dezvoltarea
afacerii.

Tnvatd cum s& identifici potentiali
parteneri cu obiective similare.
Dezvolta abilitati pentru a crea pitch-
uri convingatoare pentru
parteneriate.

Castiga incredere in propunerea de
oportunitati de colaborare.
Construieste relatii pe termen lung
care duc la succes reciproc.

Descrierea Activitatii

Sector
Antreprenoriat

Categorie
Colaborari Strategice

Durata
4-6 Saptamani

Fisa de identificare a
partenerilor

Sablon pentru pitch deck
destinat propunerilor de
colaborare

Studii de caz despre
parteneriate de succes
Sabloane pentru emailuri de
follow-up pentru initierea
colaborarilor

Ghid de strategie pentru
colaborare

Participantii vor invata cum sa creeze colaborari strategice pentru a stimula
dezvoltarea afacerii. Sesiunea acopera identificarea partenerilor potriviti, crearea
unui pitch convingator pentru parteneriat si explorarea oportunitatilor de co-
marketing si vanzare incrucisata. Participantii vor exersa strategii de follow-up
pentru a securiza acorduri si isi vor rafina abordarea prin feedback de la colegi si
sesiuni de prezentare a pitch-urilor.

Antreprenori

Potrivit pentru:

Fondatori de startup-uri subreprezentati

Profesionisti in afaceri




Ghid pentru Facilitatori

* Oferd o introducere in parteneriatele
strategice si impactul lor.

* Ghideaza participantii in selectarea
partenerilor potentiali pe baza alinierii
obiectivelor.

* Tncurajeazd comunicarea claré a
beneficiilor reciproce in cadrul pitch-
urilor.

e Ofera tehnici pentru structurarea
eficienta a propunerilor de colaborare.

e Ofera feedback asupra prezentarilor de
tip partnership pitch.

Reflectie si Evaluare

Instructiuni pentru
Participanti

* Identifica potentiali parteneri cu
obiective aliniate.

* Creeaza un pitch pentru parteneriat
care evidentiaza beneficiile reciproce.

* Propune modalitati concrete de
colaborare (ex.: co-marketing, vanzari
incrucisate).

* Urmeaza constant pasii de follow-up
pentru a construi relatia.

* Monitorizeaza discutiile despre
parteneriate si ajusteaza abordarea pe
baza feedbackului.

» Tmpartaseste concluzii si lectii invatate
cu ceilalti participanti.

e Ce provocari ai intampinat in identificarea partenerilor potentiali?

* Cum ti-a iImbunatatit increderea structurarea clarad a unui pitch pentru parteneriat?
e Ce feedback ai primit pentru propunerea ta de colaborare?

e Cum intentionezi sa iti consolidezi strategiile de follow-up pentru parteneriate?

e Care sunt urmatorii pasi pentru a asigura colaborari pe termen lung?

Lecturi Recomandate
pentru acest Ghid

"The Art of Strategic Partnerships"
de David Nour

"Creating Collaborative Advantage"
de Elizabeth Lank

"Never Eat Alone" de Keith Ferrazzi
Studii de caz despre parteneriate de
afaceri cu impact mare

Cofinantat de
Uniunea Europeana

Pas-cu-Pas:

Identifica parteneri potentiali cu obiective
similare.

Creeaza un pitch care evidentiaza
beneficiile reciproce.

Propune metode concrete de colaborare
(co-marketing, vanzari incrucisate).
Realizeaza follow-up regulat pentru a
consolida relatia.

Te ajuta sa formezi
colabordri strategice.
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