Pitch
Perfect S

Categorie
Dezvoltare afaceri

Crearea unui Pitch

de Startup de Succes Durata Estimata
2-3 ore

Rezultatele Invatarii @ Materiale Necesare @gb\

* Dezvoltarea unui pitch clar siconcis - ¢ Proiector sau ecran pentru
pentru un startup. : prezentare

+ Intelegerea componentelor cheie ale * Laptop cu PowerPoint sau Keynote
unui pitch convingator. -+ Sablon pentru pitch deck (furnizat)

+ Tnvatarea comunicérii eficiente a - Fise de lucru pentru structurarea
potrivirii problema-solutie. : continutului pitch-ului

* Dobandireaincrederii in prezentarea * Cronometru pentru rundele de
ideilor catre potentiali investitori. : practica

* Perfectionarea storytelling-ului pentru * Flipchart si markere pentru
conexiuni emotionale. brainstorming

+ Tnvéatarea structurdrii unui pitch deck * Videoclipuri cu exemple de pitch-
convingator. uri de succes

Descrierea Activitatii E‘@

.......................................................................................... A -

Participantii vor invata sa creeze un pitch de startup convingator in cadrul unei
sesiuni structurate. Atelierul acopera principii esentiale ale pitchingului si
componente importante precum potrivirea problema-solutie, validarea pietei,
storytelling si avantajul competitiv. Folosind ,,Sablonul Pitch Perfect”, participantii
vor redacta, rafina si prezenta un pitch de trei minute, primind feedback de la
colegi si facilitatori pentru a imbunatati claritatea, impactul si puterea de
convingere.

Fondatori de startup-uri

Antreprenori aspiranti
Studenti la afaceri




Ghid pentru Facilitator

* Tncepe cu un exemplu captivant de
pitch.

* Explica importanta fiecarui
element din pitch folosind studii
de cazreale.

* Tncurajeazd participantii sa fie clari
si convingatori in exprimare.

e Ofera feedback constructiv,
subliniind punctele forte si zonele
de imbunatatire.

* Gestioneaza eficient timpul,
asigurandu-te ca fiecare
participant are ocazia sa prezinte.

Reflectie si Evaluare

Instructiuni pentru
participanti

+ Tncepe prin a identifica problema pe care
startupul tau o rezolva, intr-o singura
propozitie.

* Creeaza o solutie concisa si captivanta.

* Colecteaza date-cheie de piata care sustin
ideea ta.

* Adauga o scurta poveste personala pentru
a crea o conexiune emotionala.

* Defineste avantajul competitiv si de ce te
diferentiezi.

* Exprima clar ce soliciti (suma de finantare,
parteneriat etc.).

* Exerseaza si rafineaza pitch-ul Thainte de
prezentare.

* Care a fost cea mai dificila parte in structurarea pitch-ului?

* Cum ainfluentat storytellingul claritatea mesajului tau?

* Ce feedback ai primit si cum ti-a Tmbunatatit pitch-ul?

* Cat deincrezator te simti sa-ti prezinti pitch-ul in fata investitorilor?
* Cum ti-ai adapta pitch-ul pentru audiente diferite?

Lecturi recomandate
pentru sablonul Pitch
Perfect

"The Art of the Start" de Guy
Kawasaki

"Pitch Anything" de Oren Klaff
"Start with Why" de Simon Sinek
Ghidul Y Combinator pentru
pitching

Cofinantat de
Uniunea Europeana

Pas cu Pas:

Tncepe cu o propozitie care exprima
problema si solutia.

Adauga statistici relevante de piata care
sustin ideea.

Include o poveste personala pentru a crea
conexiune emotionala.

Evidentiaza avantajul competitiv.

Incheie cu o solicitare clard (ex.: suméa de
finantare sau pachet de actiuni oferit).

Ajuta fondatorii sa creeze

un pitch clar si concis.
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