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Paket fiir unterreprdsentierte Zeitrahmen
Griinder 4-6 Wochen

_____ Lernergebnisse (@] Benbtigte Materialien

den Wert strategischer
Partnerschaften fiir das
Unternehmenswachstum zu
verstehen.
Erfahren Sie, wie Sie potenzielle
Partner mit Gbereinstimmenden
Zielen identifizieren kbnnen.
Entwickeln Sie die Fahigkeit,
Uberzeugende
Partnerschaftsangebote zu
formulieren.
Gewinnen Sie Sicherheit beim
schlagen

Arbeitsblatt zur Identifizierung
von Partnerschaften
Pitchdeck-Vorlage fur
Kooperationsvorschlage
Fallstudien Gber erfolgreiche
Geschaftspartnerschaften
Vorlagen fiir Follow-up-E-Mails
flir Partnerschaftskontakte
Leitfaden zur Strategie der
Zusammenarbeit

 BepdhishineRer Attt B

A -
* Aufbau langfristiger Beziehungen,

DiedT@UJ’é?\hé@ﬁ{eIHEBﬁ(bn‘ﬁi?o@?&‘r&é‘fﬂ’?egis‘:he Kooperationen eingeht, um das

Geschaftswachstum zu fordern. Das Modul befasst sich mit der Identifizierung
geeigneter Partner, der Ausarbeitung eines liberzeugenden
Partnerschaftsangebots und der Erkundung von Co-Marketing- und Cross-Selling-
Moglichkeiten. Die Teilnehmer Uben Follow-up-Strategien zur Sicherung von
Vereinbarungen und verfeinern ihren Ansatz durch Peer-Reviews und Feedback zu
Pitch-Prasentationen.

Geeignet fiir:

Unterreprasentierte Startup-Griinder
Unternehmer
Fachleute aus der Wirtschaft




Leitfaden fiir Moderatoren

Eine Einflhrung in strategische
Partnerschaften und ihre
Auswirkungen geben.

Leiten Sie die Teilnehmer bei der
Auswahl potenzieller Partner auf der
Grundlage der Ubereinstimmung an.
Fordern Sie die klare Kommunikation
der gegenseitigen Vorteile in Pitches.
Techniken zur effektiven
Strukturierung von
Kooperationsvorschldgen anbieten.
Feedback zu Prasentationen von
Partnerschaften geben.

Anweisungen fiir die Teilpehmer

Identifizierung potenzieller Partner mit
Ubereinstimmenden Zielen.

Erstellen Sie ein Partnerschaftskonzept, das
den gegenseitigen Nutzen hervorhebt.
Schlagen Sie konkrete Méglichkeiten der
Zusammenarbeit vor (z. B. Co-Marketing,
Cross-Selling).

Bleiben Sie regelmaRig dran, um die
Beziehung aufzubauen.

Aufzeigen von Partnerschaftsgesprachen und
Verfeinerung des Ansatzes auf der Grundlage
von Riickmeldungen.

Austausch von Erkenntnissen und
Erfahrungen mit Gleichgesinnten.

Nachbesprechung und Assessment

Vor welchen Herausforderungen standen Sie bei der Suche nach potenziellen

Partnern?

Wie hat die Strukturierung eines klaren Partnerschaftsangebots Ihr Vertrauen

gestarkt?

Welche Rickmeldungen haben Sie zu Threm Kooperationsvorschlag erhalten?
Wie wollen Sie die Follow-up-Strategien fiir Partnerschaften starken?
Was sind lhre ndchsten Schritte zur Sicherung langfristiger Kooperationen?

HmtergrundW|ssen fur

diesen Bereich

"Die Kunst der strategischen
Partnerschaften" von David Nour
"Kollaborative Vorteile schaffen"
von Elizabeth Lank

"Essen Sie nie allein" von Keith
Ferrazzi

Fallstudien Giber wirkungsvolle
Geschéftspartnerschaften

Co-funded by
the European Union

Schritt fiir Schritt:

Identifizierung potenzieller Partner mit
Ubereinstimmenden Zielen.

Erstellen Sie ein Partnerschaftskonzept,
das den gegenseitigen Nutzen
hervorhebt.

Schlagen Sie konkrete Méglichkeiten der
Zusammenarbeit vor (z. B. Co-Marketing,
Cross-Selling).

Bleiben Sie regelmaRig dran, um die
Beziehung aufzubauen

Er unterstiitzt Sie bei der
Bildung strategischer

Kooperationen.



