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Einen erfolgreiche

Startup-Pitch

Zeitrahmen
H 2- nden
entwickeln = A 3Stunden
Lernergebnisse @ Benotigte Materialien [
* Entwickeln Sie einen klares und prazises *  Projektor oder Leinwand fur die

Startup-Pitch.

Verstehen der Schliisselkomponenten
einer Gberzeugenden Prasentation.
Probleml|dsung effektiv kommunizieren.
Sicherheit bei der Prdsentation von Ideen
vor potenziellen Investoren.

Verfeinern Sie |hre Fahigkeiten zum
Geschichtenerzahlen, um emotionale
Verbindungen zu schaffen.

Lernen Sie, wie man ein lberzeugendes
Pitch Deck strukturiert

Prasentation

Laptop mit Prasentationssoftware
(bspw.) PowerPoint oder Keynote
Pitchdeck-Vorlage (mitgeliefert)
Arbeitsblatter zur Strukturierung
von Pitch-Inhalten

Timer fiir Ubungsrunden
Flipchart und Stifte flr das
Brainstorming

Beispiel fur erfolgreiche Pitch-
Videos

=
. Beschreibungder Aktivitét ............................................... X

Die Teilnehmer lernen in einem strukturierten Modul, wie man einen
Uberzeugenden Startup-Pitch gestaltet. Der Workshop behandelt die wichtigsten
Pitching-Prinzipien und wesentliche Komponenten wie Problem-L6sungs-Fit,
Marktvalidierung, Storytelling und Wettbewerbsvorteile. Mithilfe der "Pitch
Perfect"-Vorlage werden sie einen dreiminitigen Pitch entwerfen, verfeinern und
prasentieren, wobei sie Feedback von Kollegen und Moderatoren erhalten, um
Klarheit, Wirkung und Uberzeugungskraft zu verbessern.

Geeignet fiir:

Startup-Griinder
Angehende Unternehmer
Studenten (Wirtschaft)




Leitfaden fiir Moderatoren

* Beginnen Sie mit einem ansprechenden
Beispiel fur einen guten Pitch.

* Erldutern Sie die Bedeutung der einzelnen
Pitch-Komponenten anhand von
Fallbeispielen aus der Praxis.

* Ermutigen Sie die Teilnehmer, sich kurz zu
fassen und lberzeugend zu formulieren.

* Geben Sie konstruktives Feedback, indem
Sie Starken und verbesserungswiirdige
Bereiche hervorheben.

* Effizientes Zeitmanagement, um
sicherzustellen, dass jeder Teilnehmer die
Moglichkeit hat, sich zu prasentieren

Hinweise fir die Teilnehmer

Beginnen Sie damit, das Problem, das lhr
Startup l6st, in einem Satz zu beschreiben.
Verfassen Sie eine pragnante und
ansprechende Losungsbeschreibung.
Sammeln Sie wichtige Marktstatistiken,
die lhre Idee bestatigen.

Fligen Sie eine kurze personliche
Geschichte hinzu, um eine emotionale
Bindung aufzubauen.

Definieren Sie lhren Wettbewerbsvorteil
und warum Sie sich von anderen abheben.
Formulieren Sie lhre Forderung
(Finanzierungsbetrag,
Partnerschaftsanfrage usw.).

Uben und verfeinern Sie ihre Prisentation.

Nachbesprechung und Assessment

*  Was war die grofSte Herausforderung bei der Strukturierung Ihres Pitches?
* Wie hat sich die Einbeziehung des Geschichtenerzahlens auf die Klarheit Ihrer Botschaft

ausgewirkt?

* Welches Feedback haben Sie erhalten, und wie haben Sie damit Ihr Angebot verbessert?
*  Wie sicher fuihlen Sie sich, wenn Sie Ihre Prasentation vor Investoren halten?
* Wie wiirden Sie Ihre Prasentation fiir verschiedene Zielgruppen verfeinern?

Hintergrundwissen fiir
diesen Bereich

"Die Kunst des Anfangs" von Guy
Kawasaki

"Pitch Anything" von Oren Klaff
"Mit dem Warum beginnen" von
Simon Sinek

Y Combinator's Leitfaden

Co-funded by
the European Union

Schritt fiir Schritt:

Beginnen Sie mit einer einzeiligen Problem-
und Losungsbeschreibung.

Fligen Sie wichtige Marktstatistiken hinzu,
die Ihre Idee unterstitzen.

Fligen Sie eine kurze personliche
Geschichte ein

Zeigen Sie Ihren Wettbewerbsvorteil.
SchliefRen Sie mit einer konkreten Anfrage
ab (z. B. Hohe der Finanzierung)

Hilft Griindern, eine

klares und prézises
Présentation zu erstellen.




