Einkuinfte
diversifizieren ™

Unternehmertum

Kategorie
Strategie fur

Leitfaden fiir
unterreprdsentierte Unternehmenswachstum

Griinderinnen und Zeitrahmen
4-6 Wochen
Lernergebnisse @ Benotigte Materialien /%
* Bedeutung der Diversifizierungvon - ¢ Arbeitsblatt zum Brainstorming
Einnahmequellen. : von Einnahmequellen
* Sekundare Einnahmequellen e Leitfaden flr Marktforschung
identifizieren. : und Bedarfsermittlung
* Entwicklung von Preisstrategien - Vorlagen fur die Preisstrategie
* Gewinnen Sie Sicherheit beim -~ Blatt zum Aufzeigen der
Aufzeigen der Rentabilitit und bei der Rentabilitat
Anpassung von Angeboten. ©* Fallstudien zur erfolgreichen
* Aufbau eines nachhaltigen : Diversifizierung der Einnahmen
Einnahmemodells zur Verringerung des
finanziellen Risikos.
Beschreibung der Aktivitat EQ
.......................................................................................... A -

Die Teilnehmer werden mehrere Einnahmequellen untersuchen und umsetzen,
um die finanzielle Belastbarkeit zu erhéhen. Das Modul umfasst die Identifizierung
von Sekundarprodukten oder -dienstleistungen, die Priifung der Nachfrage durch
Pilotprogramme und die Entwicklung von Preisstrategien. Die Teilnehmer werden
ihre Rentabilitdt aufzeigen, ihren Ansatz mithilfe von Daten verfeinern und ihre
Erfahrungen in Diskussionen mit anderen Teilnehmern austauschen, um ein
nachhaltiges Geschaftswachstum zu erzielen.

Geeignet fiir:
Unterreprasentierte Startup-Griinder

Unternehmer
Fachleute aus der Wirtschaft




Leitfaden fiir Moderatoren Anweisungen fiir die

) Teilnehmer

* Geben Sie einen Uberblick Gber die
Vorteile und Risiken der
Einnahmediversifizierung.

* Leiten Sie die Teilnehmer beim
Brainstorming und Testen neuer
Umsatzideen an.

* Forderung einer strategischen
Preisgestaltung auf der Grundlage der
Marktnachfrage.

* Bieten Sie bewahrte Verfahren an, um die
Rentabilitat aufzuzeigen und das Angebot
zu verfeinern.

* Feedback zu den Einnahmestrategien und
zur finanziellen Nachhaltigkeit geben.

* Identifizieren Sie potenzielle
Nebenprodukte oder Dienstleistungen,
die Ihr Geschaft ergdnzen.

* Testen Sie die Nachfrage mit einem
kleinen Start- oder Pilotprogramm.

* Entwickeln Sie Preisstrategien fiir jede
Einnahmequelle.

* Aufzeigen der Rentabilitdt und
Verfeinerung der Angebote auf der
Grundlage von Datenerkenntnissen.

* Tauschen Sie die wichtigsten Erkenntnisse
und Strategien mit Gleichgesinnten aus,
um gemeinsam zu lernen.

Nachbesprechung und Assessment

* Vor welchen Herausforderungen standen Sie bei der ErschlieBung neuer
Einnahmequellen?

* Wie hat sich das Kundenfeedback auf Ihre Strategie g ausgewirkt?

* Wie zuversichtlich sind Sie, dass Sie mehrere Einnahmequellen aufrechterhalten
kdnnen?

* Wassind Ihre nachsten Schritte zur Optimierung der Umsatzdiversifizierung?

Hintergrundwissen fiir Schritt fir Schritt:

diesen Bereich
Identifizierung potenzieller sekundarer

"Mehrere-Einkommensstréme" Produkte oder Dienstleistungen.
Robert G. Allen Testen Sie die Nachfrage mit einem
"Das schlanke Startup" von Eric Ries kleinen Start- oder Pilotprogramm.
"Profit zuerst" von Mike Entwickeln Sie Preisstrategien fur jede
Michalowicz Einnahmequelle.

Fallstudien zu diversifizierten Aufzeigen der Rentabilitat und
Geschaftsmodellen Verfeinerung der Angebote.

Co-funded by
the European Union

Hilft Ihnen, mehrere
Einnahmequellen zu

erschliefSen.



