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Deelnemers leren praktische fondsenwervingsstrategieén die zijn afgestemd op
ondervertegenwoordigde ondernemers. De sessie behandelt het
financieringslandschap, het vinden van investeerders die aansluiten bij je missie,
en het opstellen van een goede pitch. Ze identificeren 10+ missiegerichte
investeerders, maken een krachtige one-pager en verfijnen een pitch van 3
minuten. De sessie wordt afgesloten met peerreview, feedback van de begeleider
en concrete vervolgstappen richting succesvolle fondsenwerving.

Geschikt voor:

Ondervertegenwoordigde startup-oprichters,
productmanagers, businessstudenten en ondernemers




Richtlijnen voor de
begeleider

Introduceer startup-financiering met
aandacht voor de specifieke
uitdagingen van
ondervertegenwoordigde
ondernemers.

Geef begeleiding bij het doen van
onderzoek naar passende
investeerders.

Bied praktische oefeningen aan voor
het maken van one-pagers en pitches.
Moedig investeerdersgesprekken aan
als leermomenten.

Geef feedback op de helderheid en
overtuigingskracht van pitches.

Evaluatie en Reflectie

Instructies voor
deelnemers

¢ Identificeer 10 investeerders die
aansluiten bij jouw missie of sector.

* Maak een one-pager met
probleem-oplossing, tractie en
marktkansen.

* Ontwikkel een pitch van 3 minuten
om je visie over te brengen.

* Plan minimaal 3 gesprekken met
investeerders voor feedback.

* Documenteer en verfijn je pitch en
one-pager.

* Deel inzichten met mede-
deelnemers voor gezamenlijk
leren.

Welke uitdagingen kwam je tegen bij het vinden van de juiste investeerders?
Hoe beinvloedde de feedback van investeerders je pitch en one-pager?
Welke aanpassingen heb je gedaan op basis van gesprekken uit de praktijk?
Hoe zeker voel je je nu over het benaderen van investeerders?

Wat zijn je volgende stappen in je fondsenwervingsproces?

Achtergrondliteratuur bij deze
Fundraising Starter Kit

- the European Union

Venture Deals — Brad Feld & Jason
Mendelson

Angel Investing — David S. Rose
The Art of Startup Fundraising — Alejandro
Cremades

Backstage Capital’s Guide to
Underrepresented Founders

Y Combinator’s gids voor fondsenwerving
Co-funded by

Stapsgewijs:

Identificeer 10 investeerders die passen
bij jouw sector of missie.

Maak een one-pager waarin je bedrijf
wordt samengevat.

Ontwikkel een elevator pitch van 3
minuten.

Plan eerste gesprekken met drie
investeerders voor feedback.

Begeleidt je bij de basis van
fondsenwerving als

ondervertegenwoordigde
oprichter.
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