
voor
ondervertegenwoordigde
ondernemers

Gids voor
Inkomsten-
diversificatie

Sector
Ondernemerschap

Categorie
Strategie voor Bedrijfsgroei

Tijdsduur:
4-6 weken

Leerdoelen

• Begrijpen waarom het belangrijk is om 
meerdere inkomstenstromen te 
hebben.

• Leren hoe je secundaire 
inkomstenbronnen identificeert en test.

• Ontwikkelen van prijsstrategieën voor 
verschillende verdienmodellen.

• Vertrouwen opbouwen in het 
bijhouden van winstgevendheid en 
bijsturen.

• Een duurzaam inkomstenmodel 
bouwen om financieel risico te 
beperken.

Benodigd materiaal

• Werkblad voor het 
brainstormen van 
inkomstenstromen

• Gids voor marktonderzoek en 
validatie van vraag

• Sjablonen voor prijsstrategieën
• Winstgevendheid-tracking sheet
• Casestudy’s over succesvolle 

inkomstendiversificatie

Ondervertegenwoordigde startup-oprichters, ondernemers, 
professionals

Geschikt voor:.

Omschrijving van de activiteit

Deelnemers verkennen en implementeren meerdere inkomstenstromen om hun 
financiële weerbaarheid te vergroten. De sessie behandelt het vinden van 
aanvullende producten of diensten, vraagtesten via pilots, en het ontwikkelen van 
prijsstrategieën. Ze volgen de winstgevendheid op, sturen bij op basis van data en 
delen lessen via peer feedback.



Achtergrondliteratuur

• Multiple Streams of Income –
Robert G. Allen

• The Lean Startup – Eric Ries
• Profit First – Mike Michalowicz
• Casestudy’s over gediversifieerde

businessmodellen

Stapsgewijs:

1. Bedenk aanvullende producten of 
diensten.

2. Test de vraag met een kleine lancering.
3. Ontwikkel bijpassende prijsstrategieën.
4. Volg de winstgevendheid en stuur bij.

Richtlijnen voor de 
begeleider

• Geef een overzicht van de 
voordelen en risico’s van 
inkomstendiversificatie.

• Help deelnemers bij het bedenken 
en testen van nieuwe ideeën.

• Stimuleer strategische prijsstelling 
op basis van marktvraag.

• Bied tools voor winsttracking en 
aanbodoptimalisatie.

• Geef feedback op strategieën en 
financiële duurzaamheid.

Instructies
voor deelnemers

• Identificeer aanvullende producten of 
diensten die passen bij je bedrijf.

• Test de vraag via een kleine lancering 
of pilot.

• Ontwikkel prijsstrategieën per 
inkomstenstroom.

• Volg winstgevendheid op en stuur bij 
op basis van inzichten.

• Deel inzichten en strategieën met je 
peers.

Evaluatie en Reflectie

• Welke uitdagingen had je bij het vinden van nieuwe inkomstenbronnen?
• Hoe beïnvloedde klantfeedback jouw aanpak?
• Welke aanpassingen deed je op basis van winstdata?
• Hoe zeker voel je je in het beheren van meerdere inkomstenbronnen?
• Wat zijn je volgende stappen om inkomstendiversificatie te optimaliseren?

This project has been funded with support from the European Commission. The author is solely responsible for this
publication (communication) and the Commission accepts no responsibility for any use may be made of the information
contained therein. In compliance of the new GDPR framework, please note that the Partnership will only process your
personal data in the sole interest and purpose of the project and without any prejudice to your rights.

Functie:

Helpt je bij het 
ontwikkelen van meerdere 

inkomstenstromen.
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