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Introducere

Modulul 4 dezvolta diverse modalitati de
obtinere a finantarii, inclusiv imprumuturi,
granturi si contextul capitalului de risc, asa
cum a fost prezentat in Modulul 3. Acesta
contureaza criteriile si cerintele pentru
accesarea finantarii si ofera informatii
despre microcredite, managementul riscului
si strategii pentru a depasi discriminarea si
prejudecatile. Modulul exploreaza, de
asemenea, surse de finantare non-
traditionale, cum ar fi crowdfunding-ul si
impact investing, oferind indrumari pentru
navigarea in peisajul finantarii si asigurarea
sprijinului financiar.

This resource is licensed
under CC BY 4.0

Intelegerea diferitelor tipuri de
finantare

Navigarea criteriilor de finantare

Strategii pentru depasirea prejudecatilor si
discriminarii in finantare

Explorarea surselor de finantare non-
traditionale

Managementul riscurilor si planificarea
financiara

Auto-reflectie si referinte

@ 0 Cofinantat de Finantat de Uniunea Europeand. Opiniile si punctele de vedere exprimate apartin insa exclusiv autorului/autorilor si nu reflecta neaparat cele ale Uniunii Europene sau ale Agentiei
Uniunea Europeand  Executive pentru Educatie si Culturs (EACEA). Nici Uniunea Europeans, nici EACEA nu pot fi considerate responsabile pentru acestea.
BY



Rezultatele invatarii

Cunostinte:

* Intelegerea diferitelor tipuri de finantare disponibile, inclusiv imprumuturi,
granturi, capital de risc, investitii angel, crowdfunding si impact investing.

* Dobandirea unei perspective asupra criteriilor specifice si cerintelor de
eligibilitate pentru diferite surse de finantare.

* Intelegerea provocirilor legate de prejudecéti si discriminare in procesul de
finantare si impactul acestora asupra antreprenorilor subreprezentati.
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Rezultatele invatarii

Abilitati:
Develop the ability to evaluate and select the most suitable funding option
based on the specific needs and stage of the business.

Acquire skills in preparing and presenting effective funding proposals that
meet the criteria of traditional and non-traditional funding sources.

Comportamente:

Manifestati un angajament proactiv cu potentiali investitori si organisme de
finantare, demonstrand o pregatire temeinica si o gandire strategica.

Sa aplice strategii pentru a depasi prejudecatile si discriminarea,
promovarea unui tratament echitabil si a egalitatii de sanse in finantare.




Rezultatele invatarii

Atitudini:
Promovarea unei atitudini de rezilienta si perseverenta in navigarea
peisajului finantarii, in special in fata posibilelor respingeri sau discriminari.

Cultivarea unei abordari etice in obtinerea finantarii, asigurand
transparenta, responsabilitatea si integritatea in toate angajamentele
financiare.

Deschiderea catre invatare si adaptarea la noi strategii financiare care se
aliniaza cu conditiile de piata in schimbare si climatul investitional.
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Intelegerea diferitelor tipuri
de finantare




Diferite tipuri de finantare

Nivelul de complexitate al ideii de afaceri determina diferite niveluri si abordari
pentru accesarea finantarii. Lansarea unei afaceri reprezinta o oportunitate
semnificativa pentru antreprenorii subreprezentati. Cu toate acestea, se stie ca
multi dintre acesti fondatori se bazeaza in continuare pe economiile personale ca
principald sursa de finantare a afacerii. Aceasta nu este o situatie ideal3. In
realitate, exista doua categorii principale de cerinte pentru finantare:-

. _Vestea buna pentru antreprenorii

subreprezentati este ca exista o gama de resurse gratuite si cu costuri reduse

care 1i pot ajuta sa depaseasca multe dintre aceste provocari si sa aiba succes
in afaceri.

DTS YRl IR SRS YAV R Exista multe alte optiuni disponibile

pentru a fi accesate.

Inclusive Investing for Founders




Pentru start-up-uri cu investitii reduse

Multi antreprenori subreprezentati incep aproape de casa, apeland la prieteni si
familie. Asigura-te ca mentii relatiile personale si profesionale cat mai separate posibil,
redactand totul in scris si explicand clar riscurile implicate in investitia intr-un start-up —
Si asigura-te ca acestia inteleg ca isi pot pierde investitia. Nu risca sa pierzi prieteni sau
membri ai familiei din cauza unor investitii.

Pentru cei cu nevoi reduse de investitie la inceput, cel mai bine este probabil sa inceapa
aproape de casa. Intalneste-te cu alti proprietari de mici afaceri, contacteaza Camera de
Comert locala sau Biroul de Dezvoltare a Afacerilor din stat, care te pot indruma catre...

Microcreditul se refera, de obicei, la imprumuturi mici, oferite adesea fara garantii, fie
individual, fie prin imprumuturi de grup.

Microfinantarea se refera la o gama mai larga de produse si servicii financiare, inclusiv
imprumuturi si alte forme de sprijin financiar destinate clientilor cu venituri reduse.
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Pentru start-up-uri cu investitii reduse
EXEMPLU — IRLANDA

https://microfinanceireland.ie/ ofera imprumuturi mici prin

Fondul de imprumuturi pentru Microintreprinderi al
Guvernului. Scopul fondului este de a ajuta startup-urile si
afacerile deja existente sa obtina finantarea de care au nevoie.

O microintreprindere este o afacere mica (inclusiv o persoana

care desfasoara activitati independente) cu mai putin de 10
angajati si o cifra de afaceri anuala mai mica de 2 milioane £.

Acestia sprijina aceste afaceri prin acordarea de imprumuturi
comerciale nesecurizate, intre 2.000 € si 25.000 €, pentru
propuneri viabile. Persoanele fizice autorizate (PFA),
parteneriatele si companiile cu raspundere limitata sunt
eligibile pentru a aplica.

" Microfimance
Irefand

=l am
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Microfinance Ireland poate lua in
considerare cererile de la afaceri
carora li s-a refuzat un imprumut
bancar. Ei analizeaza fiecare cerere
siiau o decizie pe baza viabilitatii
afacerii si a capacitatii de
rambursare a Tmprumutului.

.
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https://microfinanceireland.ie/

Pentru nevoi de investitii la scara largd — Imprumuturi

Tmprumuturile sunt fonduri obtinute de la institutii financiare, organisme
guvernamentale sau creditori privati, care trebuie rambursate cu dobanda intr-o
perioada specificata. Acestea sunt una dintre cele mai traditionale forme de finantare

disponibile pentru afaceri.
Tipuri de imprumuturi:

 Tmprumuturi pe termen: oferite cu un program de rambursare fix si o ratd a dobanzii
prestabilita. Aceste imprumuturi sunt potrivite pentru finantarea unor investitii
specifice, cum ar fi achizitia de echipamente sau proiectele de extindere.

Linii de credit: Spre deosebire de imprumuturile pe termen, liniile de credit ofera
afacerilor posibilitatea de a imprumuta pana la o anumita limita, in functie de
necesitati. Acestea sunt ideale pentru gestionarea fluxului de numerar si a cheltuielilor
neprevazute. Dobanda este perceputa, de obicei, doar pentru suma utilizata.
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Imprumuturi

imprumuturi de la Banca Europeana de Investitii (BEI): BEI ofer3
imprumuturi, garantii si optiuni de microfinantare adecvate pentru
intreprinderile mici. Aceste produse financiare sunt disponibile prin
intermediul bancilor nationale si sprijina direct afacerile din diverse
sectoare.

Fondul European de Investitii (FEI): Sprijina in mod specific intreprinderile
mici si mijlocii (IMM-uri) ajutandu-le sa acceseze finantare. Acest lucru se
realizeaza in principal prin capital de risc sau garantii oferite intermediarilor
financiari, cum ar fi bancile si institutiile financiare nebancare, care acorda
direct imprumuturi intreprinderilor mici..
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Avantaje si Dezavantaje

Avantaje:

e Imprumuturile pot oferi o sum3
importanta de bani in avans, utila
pentru realizarea unor investitii
semnificative in cresterea afacerii.
* De asemenea, pot contribui la
construirea unui istoric de credit
favorabil pentru afacerea ta, daca
sunt rambursate la timp.

Dezavantaje:

e Contractarea unei datorii implica
riscuri, in special daca fluxul de
numerar al afacerii este instabil.

* Tn plus, incapacitatea de a
rambursa un imprumut poate afecta
grav scorul de credit si poate duce la
pierderea activelor utilizate drept
garantie.
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Ce trebuie sa iei 1n considerare

* Eligibilitate si cerinte: Diferite imprumuturi vin cu diverse criterii de eligibilitate, care
pot include vechimea afacerii, istoricul de credit, venitul anual si profitabilitatea.

Ratele dobanzilor si comisioanele: Ratele dobanzilor pot varia semnificativ in functie
de creditor si tipul de imprumut. Unele imprumuturi pot include si comisioane
suplimentare, cum ar fi taxele de acordare, taxele de procesare sau penalitatile pentru
rambursare anticipata.

* Termenii de rambursare: Este esential sa iei in considerare structura de rambursare,
inclusiv perioada imprumutului si programul de amortizare (acesta ofera o detaliere
clara a modului in care fiecare plata este impartita intre rambursarea principalului si
dobanda si arata soldul ramas dupa fiecare plata efectuata), precum si flexibilitatea
termenilor de rambursare. Intelegerea acestor factori este cruciald pentru gestionarea
responsabila a datoriilor, fara a pune presiune pe fluxul de numerar al afacerii.
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n considerare

Ce trebuie sa iei

Cerinte privind garantiile: Unele imprumuturi pot necesita garantii, cum ar fi bunuri imobiliare,
stocuri sau alte active, pe care creditorul le poate confisca daca imprumutul nu este rambursat.

Sanatatea creditului: Tnainte de a aplica pentru un imprumut, verificd-ti scorul de credit pentru a
evita surprize. Un scor de credit mai bun te poate ajuta sa obtii rate ale dobanzii mai favorabile.

Evalueaza-ti cu atentie nevoile: Defineste clar scopul imprumutului. Asigura-te ca este cu
adevarat necesar si ca fondurile vor fi utilizate pentru un scop planificat specific, nu pentru
cheltuieli generale.

Compara ofertele pentru cele mai bune conditii: Nu accepta prima oferta primita. Compara
ratele dobanzilor, comisioanele, termenii si conditiile de la mai multi creditori pentru a gasi cea
mai buna varianta.

Citeste cu atentie clauzele contractuale. intelege termenii si conditiile: Familiarizeaza-te cu toti
termenii, conditiile si eventualele penalitati pentru plati intarziate sau rambursare anticipata.
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N

n considerare

Ce trebuie sa iei

Dobanzi si comisioane: Calculeaza suma totala pe care o vei plati pe durata imprumutului,
incluzand dobanzile si orice comisioane aplicabile. Acesta este costul real al imprumutului.

Planifica-ti bugetul + planul de rambursare: Asigura-te ca bugetul tau poate sustine
rambursarile regulate ale imprumutului fara a compromite alte obligatii financiare.
Ajusteaza-ti bugetul pentru a acoperi aceasta noua cheltuiala.

Fond de siguranta | Plan de rezerva: Pregateste un plan de rezerva pentru rambursare in
cazul unor dificultati financiare neprevazute. Acesta poate include economii sau alte surse
de venit care pot acoperi platile temporar.

Evita imprumuturile frecvente: Tncearcd sa nu intri intr-un cerc vicios al datoriilor, in care
contractezi imprumuturi suplimentare pentru a rambursa pe cele anterioare.
Imprumuturile frecvente pot duce la instabilitate financiara.

Consultanta profesionala: Daca ai indoieli, discuta cu un consilier financiar independent.
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Contractarea unui imprumut nu este
foarte diferita de echilibrarea pe o
sdarma. Totul tine de a avea sprijinul
potrivit si de a sti cand sa faci cu
atentie urmatorul pas.

O gestionare prudenta si o planificare strategica sunt esentiale atunci cand apelezi la un imprumut.
Este vorba despre gasirea unui echilibru intre necesitatea de a fi precaut si recunoasterea faptului

ca imprumutul poate fi un pas necesar pentru atingerea obiectivelor tale. Afla mai multe despre
imprumuturi in

4
L
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Ce sa nu faci atunci cand colaborezi cu o banca

X Amesteca fondurile de afaceri cu cele personale. Nu este niciodata o idee buna
sa amesteci banii afacerii cu banii personali. Poti folosi aceeasi institutie bancara,
dar asigura-te ca deschizi un cont separat pentru afacerea ta. Nu transfera bani

intre cele doua conturi decat daca ai un motiv bine intemeiat si pastrezi un
istoric clar al tranzactiilor.

X Aplica doar la un singur tip de creditor. Cunoasterea tuturor optiunilor
disponibile iti va usura decizia privind alegerea unui imprumut potrivit pentru
afacerea ta si iti va creste sansele de aprobare..

X Alege un creditor nesigur. Evita sa cazi in capcana unor creditori nesiguri sau
lipsiti de transparenta.

@ JI33)5 - 10 intrebari pe care ar trebui sa le pui inainte de a solicita un imprumut bancar
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https://www.entrepreneur.com/article/227191

Granturi

Granturile sunt fonduri nerambursabile acordate sau donate de o entitate, adesea un
departament guvernamental, o corporatie, o fundatie sau un trust, catre un beneficiar.
Acestea pot fi o sursa esentiala de finantare pentru fondatorii subreprezentati din UE,
oferind sprijin financiar fara obligatia de rambursare sau cedarea de capital.

Asemenea imprumuturilor, este esential sa intelegi diferitele tipuri de granturi disponibile.

[}y MFiecare tard are o abordare diferitd, dar acestea sunt tipurile comune de granturi:

e Granturi de capital: Destinate finantarii investitiilor in afaceri, cum ar fi achizitionarea
de echipamente, renovarea unei baze de lucru sau investitiile in tehnologie. Acestea sunt
potrivite pentru afacerile care au nevoie de un capital initial semnificativ pentru infiintare
sau extinderea infrastructurii fizice.
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Granturi

Granturi pentru angajare: Concepute pentru a incuraja companiile sa angajeze si
sa instruiasca angajati, in special in regiunile cu somaj ridicat sau subocupare.
Aceste granturi pot acoperi o parte din salariul noilor angajati sau pot oferi
subventii pentru crearea de locuri de munca in anumite sectoare sau pentru
categorii demografice specifice, cum ar fi tinerii sau somerii pe termen lung.

Granturi pentru cercetare si dezvoltare (R&D) sau inovare: Destinate sprijinirii
inovatiei prin activitati de cercetare si dezvoltare in cadrul companiilor, aceste
granturi ajuta la acoperirea costurilor asociate cu dezvoltarea de noi produse,
servicii sau procese pentru companiile care doresc sa inoveze si sa aduca idei noi
pe piata.
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Granturi

Granturi pentru formare profesionala: Sprijina dezvoltarea competentelor fortei de
munca prin finantarea programelor de instruire pentru angajati. De obicei, orice
afacere care doreste sa imbunatateasca abilitatile angajatilor sai pentru a tine pasul
cu noile tehnologii sau practici de afaceri poate aplica. Multe programe nationale si
regionale din tarile UE ofera finantare pentru formarea personalului, contribuind
astfel la cresterea competitivitatii si productivitatii.

Granturi verzi: Pentru promovarea sustenabilitatii de mediu, aceste granturi sprijina
proiecte care reduc amprenta de carbon, imbunatatesc eficienta energetica sau
implica utilizarea surselor de energie regenerabila. Acestea sunt utilizate de companii
care implementeaza practici ecologice, trec la sisteme energetice eficiente sau
dezvolta produse sustenabile.
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Granturi

Granturi pentru export: Pentru a incuraja companiile sa isi extinda pietele dincolo de
granitele locale sau nationale, aceste granturi pot acoperi o parte din costurile
asociate exportului de produse si servicii. Acestea sunt utilizate in mod obisnuit de
companii care doresc sa participe la targuri comerciale internationale, sa desfasoare
campanii de marketing in strainatate sau sa se conformeze reglementarilor
internationale.

Intelegerea diferitelor tipuri de granturi poate ajuta fondatorii s caute strategic
finantare care sa se alinieze cu nevoile si obiectivele lor specifice. Fiecare tip de
grant are propriile criterii, proces de aplicare si rezultate preconizate, ceea ce
face esential ca solicitantii sa analizeze atent aceste aspecte inainte de a aplica.
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Vizioneaza

Video interesant despre ce face si ce nu face un grant.

e
CRANTANG )
CENTIX
cess s Grants area Means e an End

=

https://youtu.be/q13UX4UCmKY
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https://youtu.be/q13UX4UCmKY

Granturi

Pana la 50% dintre cererile primite de finantatori nu indeplinesc criteriile
publicate. Ca o regula de baza, ar trebui sa citesti cu atentie ghidurile oferite
de finantator.

FER LN EEEGH motivatia finantatorului, formatul cererii, nivelul

finantarii, termenele limita de depunere, eligibilitatea si procesul de luare a
deciziilor.
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Capital de risc

Capitalul de risc este o finantare oferita de
investitori startup-urilor si intreprinderilor mici cu
potential de crestere pe termen lung, in schimbul
unei participatii la capital. Oferim mai multe
detalii despre capitalul de riscin

Modulul 5: Cum imi gestionez finantele
Modulul 7: Lucrul cu investitorii
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Investitiile de tip Business Angel

Investitorii Business Angel sunt persoane cu un capital financiar semnificativ, care
ofera sprijin financiar startup-urilor mici sau antreprenorilor, de obicei in schimbul
unei participatii la capital sau al unei datorii convertibile. Spre deosebire de
capitalistii de risc, care administreaza fonduri colective de la mai multi investitori
intr-un fond gestionat profesional, investitorii Angel isi investesc, de regula,
propriile fonduri.

Consideratii cheie pentru fondatori:

Dimensiunea si conditiile investitiei: Investitiile Angel sunt, in general, mai mici

decat cele realizate de firmele de capital de risc, variind de la cateva mii la cateva
milioane de dolari. Conditiile acestor investitii pot varia considerabil. Fondatorii ar

trebui sa fie pregatiti sa negocieze evaluarea afacerii, cota de capital si termenii de
ambursare.
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Investitiile de tip Business Angel

Dinamica relatiei. Un aspect unic al investitiilor Angel este relatia personala dintre
antreprenor si investitor. Investitorii Angel actioneaza adesea si ca mentori pentru
antreprenorii in care investesc, oferindu-le cunostintele, experienta si retelele lor de
contacte.

Gasirea investitorului potrivit. Este esential ca fondatorii sa caute investitori Angel care
nu doar aduc capital, ci si se aliniaza cu viziunea si valorile afacerii lor. Investitorii care
inteleg industria si sunt pasionati de conceptul de business pot adauga o valoare
considerabila dincolo de sprijinul financiar.

Diligenta necesara. Asa cum investitorii Angel realizeaza o analiza detaliata a
potentialelor investitii, fondatorii ar trebui, de asemenea, sa isi faca propria verificare.
Intelegerea istoricului de investitii al unui investitor, a reputatiei sale si a nivelului de
implicare poate oferi indicii despre modul in care acesta ar putea interactiona cu
startup-ul.




Investitiile de tip Business Angel

Implicatii legale si financiare

Colaborarea cu investitorii Angel necesita o analiza atenta a aspectelor legale si
financiare. Acest lucru include intelegerea modului in care va fi structurat
capitalul social, implicatiile pentru viitoarele runde de finantare si modul in
care vor fi gestionate relatiile cu investitorii pe masura ce compania creste.

Strategii de exit

Investitorii Angel urmaresc, de obicei, un randament al investitiei lor fie prin
vanzarea companiei, fie printr-o oferta publica initiala. Este esential ca aceste
strategii de exit sa fie discutate si agreate de la inceput, pentru a alinia
asteptarile ambelor parti.
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VERIFICA

EBAN (European Business Angels Network) este

reprezentantul paneuropean al comunitatii de investitori epan

pentru startup-uri in stadii incipiente, reunind peste 100 de Sriving Succeseful and Responsible
. .o . U . Angel Investing in Europe

organizatii membre din peste 50 de tari. . -

Verifica si ia legatura cu retelele din tara ta prin Membership
Directory — EBAN

NORDICGUIDETO
Ghidurile pentru antreprenori Guides for Entrepreneurs — , FINDING
EBAN sunt, de asemenea, foarte informative. De exemplu, AN ANGEL
desi este mai vechi, ghidul Guide to Finding an Angel INVESTMENT
Investment - EBAN oferd informatii valoroase. vy
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https://www.eban.org/membership-directory/
https://www.eban.org/knowledge-center/guides-for-entrepreneurs/
https://www.eban.org/knowledge-center/guides-for-entrepreneurs/
https://www.eban.org/guide-to-finding-an-angel-investment/
https://www.eban.org/guide-to-finding-an-angel-investment/

Crowdfunding

Crowdfunding-ul reprezinta finantarea unui proiect nou prin colectarea unor
sume mici de bani de la un numar mare de persoane. Nu este doar o metoda
excelenta de a strange fonduri online pentru o idee de afacere sau un proiect,
ci si o modalitate de a construi o comunitate si de a imbunatati vizibilitatea si
credibilitatea ta si a afacerii tale.

Este crowdfunding-ul potrivit pentru afacerea ta?

Crowdfunding-ul se potriveste anumitor tipuri de afaceri —in special startup-
urilor sau companiilor aflate in faza incipienta care cauta finantari relativ mici.
Aceasta metoda are o rata mai mare de succes in anumite sectoare, precum
industriile creative, mestesugaresti si alimentare.
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Crowdfunding

Crowdfunding-ul poate lua urmatoarele forme:

e Caritate — atunci cand oamenii doneaza unei persoane, unui proiect sau unei
organizatii fara a primi vreo recompensa financiara sau materiala in schimb.

* Pre-vanzare — atunci cand oamenii contribuie financiar la crearea unui produs specific
si il primesc la lansare.

« Tmprumut peer-to-peer — unde fiecare creditor primeste o compensatie financiara sau
un randament al investitiei.

» Tmprumut bazat pe capital — atunci cAnd oamenii imprumut3 bani persoanelor sau
organizatiilor in schimbul unor actiuni in companie.

Diferite platforme faciliteaza modele distincte de strangere de fonduri. Alegerea
modelului potrivit de finantare este un pas important pentru succesul unei campanii.
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Crowdfunding

Diferite platforme aplica taxe diferite, in functie de modelul de crowdfunding ales.

* Taxa de gazduire a platformei: Unele platforme, dar nu toate, percep un cost initial
doar pentru gazduirea campaniei tale. Sfat util — Asigura-te ca intrebi platforma ce taxe
se aplica inainte de a incepe campania.

* Taxa de succes: Majoritatea platformelor de crowdfunding isi retin un procent din
suma totala stransa. Acest procent variaza de la o platforma la alta, fiind cuprins intre
3% si 12% din suma totala colectata.

* Taxe de procesare a platilor: De asemenea, este posibil sa existe o taxa de serviciu
pentru fiecare tranzactie efectuata. In mod obisnuit, aceasta taxa este, in medie, de

3%. De exemplu, pentru fiecare donatie/investitie de 100 €, doar 97 € ajung efectiv in
campanie.
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Exemple de campanii de

AmakElla creeaza si produce lenjerie intim3

frumoasa, realizata din bumbac organic = CrOWdfundmg

moale (certificat GOTS) — mai bun pentru — - ' P .

mediu, mai bun pentru fermieri si mai € : A PR
prietenos cu pielea. Toate produsele sunt I[ i . e - y

fabricate etic de femei, pentru femei. e A / & -

- 14.422 € stransi, depasind obiectivul sau » 2 /l _
de 0 ' ' ,

- 11.100 €A atras investitii mici de la 156
sustinatori (si clienti potentiali)

CITESTE AmakElla — Lenjerie sustenabila si
etica | UpEffect — Crowdfunding pentru
intreprinderi sociale)

..‘-‘.“‘?':';:-'.' . .
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https://www.theupeffect.com/amaella-sustainable-and-ethical-lingerie/
https://www.theupeffect.com/amaella-sustainable-and-ethical-lingerie/
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Navigarea 1n criteriile

pentru finantare




Cunoasterea este putere

Obtinerea unei intelegeri foarte aprofundate a criteriilor diferitelor surse de
finantare poate imbunatati semnificativ sansele tale de a obtine finantare cu
succes. Pentru a naviga eficient prin aceste criterii, asigura-te ca...

FA-TI Fiecare sursa de finantare are propriul set de criterii care, la un nivel minim,

CERCETAREA includ stadiul afacerii, industria, potentialul de crestere, profitabilitatea si
experienta echipei. De exemplu, capitalistii de risc ar putea acorda o
importanta mai mare potentialului ridicat de crestere si modelelor de
afaceri scalabile, in timp ce bancile pot prioritiza bonitatea si proiectiile
financiare solide.

intelege Pregateste-te sa furnizezi documentatie cuprinzatoare, inclusiv un plan de

cerintele afaceri detaliat, situatii financiare, analiza de piata care sa includa dovezi ale

W NGITIDIEY-TVM conceptului si proiectii. Aceste date sunt necesare pentru a sprijini aplicatia

investitorului ta si pentru a demonstra potentialul afacerii tale si intelegerea pietei..

Inclusive Investing for Founders




Cerinte ITmprumuturi (Loans): Bancile si alte institutii de creditare solicit3 de obicei

ifi informatii detaliate despre istoricul financiar al afacerii tale, rapoarte de credit,
SPECITICE garantii (daca este cazul) si un plan solid de rambursare.

pentru Granturi (Grants): Furnizorii de granturi cer, de obicei, o propunere detaliata care
diferite sa descrie modul in care vor fi utilizate fondurile, rezultatele asteptate si modul in
: id care proiectul contribuie la obiectivele finantatorului, avand adesea un accent pe
tipuri de inovare, impact comunitar sau cercetare.

fina ntare: Capital de risc si investitori de tip Angel (Venture Capital and Angel Investors):
Acesti investitori cauta participatii la capital in schimbul investitiei lor si sunt
interesati de scalabilitatea modelului tau de afaceri, capacitatea echipei tale si
strategia de iesire.

Finantare participativa (Crowdfunding): Acest tip de finantare necesita atragerea
unui grup mare de oameni care sa sprijine proiectul tau. Succesul depinde adesea
de abilitatea ta de a-ti promova ideea intr-un mod convingator si de a oferi
recompense care sa rezoneze cu potentialii sustinatori.

Investitii de impact (Impact Investing): Investitorii care cauta atat castiguri
financiare, cat si beneficii sociale sau de mediu vor dori sa vada cum afacerea ta
abordeaza eficient aceste probleme si cum masoara impactul acestora.

Inclusive Investing for Founders




Adaptarea Alinierea cu obiectivele finantatorului: Ajusteaza aplicatiile sau

Wi s Propunerile tale pentru a se potrivi cat mai bine cu obiectivele si

~WTe [Tz [0 interesele sursei de finantare. Evidentiaza aspectele afacerii tale
care indeplinesc criteriile specifice ale investitorului sau ale
organismului care ofera granturi.
Propozitie clara de valoare: Explica clar ce diferentiaza afacerea ta
si modul n care finantarea va contribui la atingerea unor rezultate
specifice si masurabile..

Pregatirea Fii pregatit pentru un proces riguros de verificare, mai ales in
pentru cazul investitorilor de tip equity. Acesta poate include analizarea
re - tIN: W detaliata a situatiei financiare si evaluarea proceselor
operationale ale afacerii tale.

Referinte si credibilitate: Asigura-te ca ai referinte pregatite si ca
toate afirmatiile despre afacerea ta pot fi sustinute cu dovezi..

verificare

Inclusive Investing for Founders




A . I y T N
Aspecte Intelegerea obligatiilor legale: Familiarizeaza-te cu implicatiile

legale si de legale ale fiecarui tip de finantare. Intelege cerintele legale si de
Lo lplie]dni I 1Ml securitate legate de obtinerea capitalului de risc sau obligatiile
contractuale atunci cand accepti un grant.
Conformitate: Asigura-te ca afacerea ta respecta toate legile si
reglementarile relevante, deoarece acesta va fi un criteriu
fundamental pentru aproape toate sursele de finantare.

Construirea Networking si relatii: Adesea, obtinerea unor tipuri de finantare
relatiilor depinde atat de cine cunosti, cat si de ceea ce stii. Construirea de
relatii cu potentiali finantatori si investitori, participarea la
intalniri din industrie si implicarea in retele relevante pot fi
esentiale.
Vezi Modulul 6: Networking pentru antreprenori subreprezentati

Inclusive Investing for Founders
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Strategii pentru

Depasirea Prejudecatilor
si Discriminarii In
Finantare




Ce poti face? Cateva idei

Fii deschis si ofera perspective

Tn Intalniri si prezentdri, fii pregatit s3
abordezi direct si sa pui sub semnul
intrebarii posibile prejudecati sau
respingeri vagi din partea investitorilor.
Solicitarea de feedback specific poate
evidentia uneori prejudecati inconstiente,
oferind o oportunitate de educare.

Creeaza si distribuie studii de caz
detaliate Prezinta exemple despre cum
afacerea ta si altele au navigat cu succes si
au depasit prejudecatile in procesul de
finantare. Aceste studii de caz pot fi
instrumente puternice pentru a inspira
antreprenorii subreprezentati si
comunitatea.

Depasirea
prejudecatilor:

Creeaza si distribuie
studii de caz detaliate
despre cum afacerea ta
si altele au navigat cu
succes si au depasit
prejudecatile in procesul
de finantare. Aceste
studii pot fi instrumente
puternice pentru a
inspira alti antreprenori
subreprezentati si pentru
a educa intreaga
comunitate.

Dovada sociala si sustinerea publica:
Cauta sprijin din partea unor figuri
influente din industrie care sustin
diversitatea. Aceste sustineri pot fi
utilizate pentru a contracara
stereotipurile negative si pentru a valida
afacerea ta in ochii publicului si
investitorilor.

Training privind diversitatea pentru
investitori:

Ofera sau sustine formarea in diversitate
si reducerea prejudecatilor in firmele de
capital de risc si retelele de investitori
angel. Acest lucru poate contribui la
schimbarea perceptiilor pe termen lung
si la incurajarea unor decizii de investitie
mai echitabile.




VIZIONEAZA

Institutul European de Inovare si Tehnologie
gazduieste o comunitate dinamica de femei
inovatoare, antreprenoare si studente, care
construiesc o retea de inovare mai incluziva si
diversa pentru Europa si nu numai.

Acesta isi sprijina membrii pentru a
#BreaktheBias si pentru a lua masuri concrete
in accelerarea progresului catre egalitate.

https://youtu.be/UvIRkebn9tM

4, Inclusive Investing for Founders
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Explorarea surselor de
finantare non-traditionale




Investitii de impact

Investitiile de impact cresc rapid in Europa, cu numerosi jucatori cheie
dedicati sprijinirii initiativelor care genereaza atat randamente financiare, cat
si beneficii sociale si de mediu tangibile. Aceasta poate fi o sursa atractiva de

capital pentru afacerile care vizeaza solutionarea unor provocari globale
semnificative.

Strategie recomandata:

* Documenteaza clar impactul social sau de mediu al afacerii tale. Fii pregatit cu
metrici si dovezi care sa iti sustina afirmatiile.

* Asigura-te ca obiectivele afacerii tale sunt aliniate cu criteriile de impact ale
potentialilor investitori.

Inclusive Investing for Founders




Descopera investitiile de impact in UE

Triodos @ Investment Management

Triodos este un investitor de impact activ la nivel global, cu sediul in Tarile
de Jos, dedicat investitiilor sustenabile si etice in diverse sectoare. Poti afla

mai multe despre strategiile lor de impact si oportunitatile de investitie pe
site-ul oficial.

Acestia administreaza Triodos IM Knowledge Centre un spatiu dedicat
dezvoltarii cunostintelor despre investitiile de impact. Aici poti urmari
masterclass-uri conduse de experti, explora principiile investitiilor de
impact si obtine perspective din analize si studii de caz.



https://www.triodos-im.com/
https://www.triodos-im.com/knowledge-centre

Descopera investitiile de impact in UE

PHITRUST

Phitrust Invest to act | Société de gestion Phitrust

Phitrust este o companie de investitii din Franta, specializata in investitii
cu impact social. Aceasta ofera sprijin intreprinderilor sociale care
demonstreaza un impact social clar, alaturi de un model de afaceri
sustenabil. Activitatea sa se concentreaza pe domenii precum incluziunea,
educatia si ocuparea fortei de munca.

https://www.linkedin.com/company/phitrust/about/



https://phitrust.com/en/
https://www.linkedin.com/company/phitrust/about/

Descopera investitiile de impact in UE

Fase — Agentia de Finantare pentru
Antreprenoriat Social FASE

Fase, o organizatie cu sediul in Germania, se
concentreaza pe reducerea decalajului dintre
intreprinderile sociale si investitorii de impact,
facilitand solutii de finantare personalizate in

FINANCING AGENCY FOR

intreaga Europa, in special in regiunea 9. . ./ ENTREPRENEURSHIP
germanofona.
H

WHERE PASSION EOR IMPACT MEETS

CAPITALRTO SCALE

~ Ilnclusive Investing for Founders



https://fa-se.de/en/

Creditori Peer-to-Peer (P2P)

Imprumuturile Peer-to-Peer (P2P) reprezinta o metod3 de finantare prin datorie
care permite persoanelor sa imprumute si sa imprumute bani fara a folosi o
institutie financiara oficiala ca intermediar. Acest model a castigat popularitate
ca alternativa flexibila si accesibila la sistemul bancar traditional, in special
pentru afacerile mici si persoanele fizice.

Strategie recomandata:

* Solvabilitate: Chiar daca este un model non-traditional, imprumuturile P2P
necesita adesea o demonstratie a bonitatii. Fii pregatit sa prezinti un plan de
afaceri solid si documente financiare relevante.

e Rate ale dobanzii: Compara ratele dobanzii si conditiile oferite de diferite
platforme P2P pentru a gasi cea mai potrivita optiune pentru nevoile tale
financiare.




Creditori Peer-to-Peer (P2P)

Creditarea P2P opereaza prin platforme online care potrivesc creditorii cu
debitorii. Aceste platforme se ocupa de procesul de potrivire, verificari de
credit, aprobarea imprumutului si facilitarea platilor, reducand cheltuielile
generale asociate de obicei cu imprumuturile traditionale.

Dobanzile pot fi mai competitive decat cele oferite de banci deoarece costurile
operationale sunt mai mici. Cu toate acestea, ratele pot varia foarte mult in
functie de bonitatea imprumutatului si de conditiile stabilite de creditor.

3 caracteristici cheie ale creditarii P2P

1.Accesibilitate: Una dintre principalele atractii ale creditarii P2P este
accesibilitatea. Imprumutatii care ar putea sa nu se califice pentru
imprumuturi bancare traditionale din cauza criteriilor stricte sau a scorurilor
de credit mai mici ar putea gasi imprumuturile P2P o alternativa viabila.

v, Inclusive Investing for Founders




Creditori Peer-to-Peer (P2P)

2. Termeni flexibili: Creditorii si debitorii pot gasi adesea conditii mai flexibile

prin platformele P2P, inclusiv suma imprumutului, perioada de rambursare si
ratele dobanzii, adaptate nevoilor imprumutatului.

3. Diversificare pentru investitori: Pentru creditorii P2P, aceasta metoda ofera
oportunitatea de a-si diversifica portofoliile de investitii dincolo de actiuni si
obligatiuni traditionale. Investitorii pot alege cui imprumuta si isi pot distribui
investitiile pe mai multe imprumuturi pentru a reduce riscul.




Creditori Peer-to-Peer (P2P)

Consideratii pentru imprumutati si creditori

* Evaluarea riscului: Desi platformele P2P efectueaza verificari de credit, nivelul
de risc poate fi mai ridicat in comparatie cu sistemul bancar traditional, mai
ales atunci cand se imprumuta bani debitorilor cu ratinguri de credit mai
slabe.

Reglementare si securitate: In functie de jurisdictie, platformele de imprumut
P2P pot fi sau nu reglementate la fel de strict ca bancile traditionale, ceea ce
ar putea afecta securitatea fondurilor si aplicarea acordurilor.

Randamente si neplata: Creditorii trebuie sa fie constienti ca randamentul
investitiilor prin imprumuturile P2P poate varia si exista un risc de neplata.
Este esential sa evalueze rata de neplata a platformei si procesul acesteia de
gestionare a intarzierilor sau a neplatilor.

Inclusive Investing for Founders




Creditori Peer-to-Peer (P2P)

Platforme populare de imprumut P2P in Europa

* Funding Circle: Lansata initial in Marea Britanie, acum opereaza in mai multe
tari europene, oferind imprumuturi pentru afaceri mici.

* Zopa: Una dintre cele mai vechi platforme de imprumut P2P, cu sediul in
Marea Britanie, oferind imprumuturi personale direct de la creditori catre
debitori.

* Mintos: Cu sediul in Letonia, Mintos este o piata P2P importanta in Europa,
care conecteaza investitorii cu debitorii din diverse tari, oferind o gama larga
de produse de investitii.




Finantare bazata pe venituri

Finantarea bazata pe venituri (RBF) este un tip de finantare care permite
afacerilor sa obtina capital prin acceptarea rambursarii investitiei cu un procent
din veniturile brute continue. Aceasta metoda de finantare este deosebit de
atractiva pentru afacerile cu fluxuri de venit stabile, dar care nu au suficiente
garantii pentru imprumuturi traditionale sau pentru cei care nu doresc sa isi
dilueze capitalul propriu.

Strategie recomandata

* Fluxuri de venit: Asigura-te ca ai surse de venit previzibile, deoarece acestea sunt
esentiale pentru obtinerea finantarii si pentru rambursarea sumelor primite.

* Proiectii de crestere: Contureaza clar proiectiile tale de crestere pentru a

demonstra cum finantarea bazata pe venituri poate fi o optiune viabila pentru
ambele parti.

Inclusive Investing for Founders




Finantare bazata pe venituri

In cadrul finantarii bazate pe venituri (RBF), investitorii oferd capital initial unei
afaceri in schimbul unui procent din veniturile viitoare ale companiei, pe o
perioada stabilita. Rambursarile variaza direct proportional cu veniturile afacerii,
oferind astfel flexibilitate in perioadele cu flux de numerar fluctuant.

De obicei, suma totala de rambursat este plafonata la un multiplu al capitalului
investit, variind intre 1.5x si 3x suma initiala, in functie de termenii acordului si
de riscul perceput.

3 caracteristici cheie ale RBF

1. Flexibilitate: Unul dintre cele mai mari avantaje este flexibilitatea termenilor de
rambursare, care sunt corelati cu performanta veniturilor companiei. Acest
aspect poate reduce presiunea financiara in perioadele de incetinire a afacerii.

Inclusive Investing for Founders




Finantare bazata pe venituri

2. Fara diluare a capitalului: Spre deosebire de investitiile de tip venture capital,
finantarea bazata pe venituri nu necesita cedarea de actiuni. Aceasta
caracteristica este deosebit de atractiva pentru fondatorii care doresc sa
pastreze controlul asupra companiei lor.

3. Rapiditate in obtinerea finantarii: Procesul de la aplicatie la obtinerea
fondurilor poate fi mai rapid decat finantarea prin equity, deoarece implica mai
putina verificare din partea investitorilor in ceea ce priveste controlul actiunilor
si implicarea in consiliul de administratie.

Inclusive Investing for Founders




Finantare bazata pe venituri

Companii populare de finantare bazata pe venituri

* Lighter Capital: Capital pentru startup-uri fara diluare | Lighter Capital este
specializat in furnizarea de finantare RBF pentru startup-uri din domeniul
tehnologiei, in special companii Saas, fara a solicita actiuni sau locuri in
consiliul de administratie..

* Clearbanc (now Clearco): Se concentreaza pe afaceri online, oferind capital de
marketing pentru companiile care vand produse sau servicii prin canale
digitale. Clearco | Finantare pentru e-commerce bazata pe facturi si chitante



https://www.lightercapital.com/
https://clear.co/
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Managementul riscului

si planificare

Consultati Modulul 3 pentru mai multe informatii despre
gestionarea riscurilor
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Studiu de caz — Cunoaste-o pe Maria Gomez, EcoTech Solutions

Maria Gomez, fondatoarea EcoTech Solutions, este un pionier in industria
tehnologiei, aducand o perspectiva unica ca antreprenoare dintr-o categorie
subreprezentata. Cu o pregatire in inginerie de mediu si o pasiune pentru
dezvoltarea sustenabila, Maria a fondat EcoTech Solutions cu misiunea de a face
energia regenerabila accesibila comunitatilor care, in mod traditional, nu
beneficiaza de servicii oferite de marii furnizori de utilitati.

EcoTech Solutions se specializeaza in dezvoltarea de solutii inovatoare si
accesibile pentru energia sustenabila, concentrandu-se pe sisteme de energie
solara si eoliana. Compania isi propune sa reduca decalajul in accesul la energie
prin tehnologii ecologice, care pot fi implementate in medii diverse, de la
cartiere urbane la zone rurale.

Inclusive Investing for Founders




Zilele de inceput si provocarile

* Obstacole in finantare: Fiind o fondatoare subreprezentata in industria tehnologiei,
Maria s-a confruntat initial cu dificultati in obtinerea capitalului de risc traditional,
din cauza reticentei investitorilor fata de tehnologiile verzi, percepute ca fiind cu risc
ridicat. Tn plus, prejudecatile impotriva antreprenorilor din grupuri minoritare si a
femeilor au adaugat un nivel suplimentar de dificultate.

* Abordari inovatoare pentru finantare: EcoTech a reusit sa obtina mai multe
granturi guvernamentale pentru a sprijini proiectele de energie regenerabila,
finantand astfel dezvoltarea si testarea initiala a produsului. Maria a apelat la o
combinatie de surse de finantare mai putin conventionale pentru a-si lansa
afacerea, inclusiv un grant destinat femeilor implicate in initiative de clima, o
campanie de crowdfunding orientata catre comunitatea eco-responsabila si o
investitie angel din partea unei persoane pasionate de sustenabilitate si diversitate
in tehnologie.

Inclusive Investing for Founders




Starea actuala si pozitionare pe piata

* Crestere si expansiune: De la inceputurile sale modeste, EcoTech Solutions a
devenit un jucator respectat in sectorul energiei regenerabile. A extins gama de
produse pentru a include panouri solare, turbine eoliene de mici dimensiuni si
sisteme hibride, adresandu-se atat clientilor rezidentiali, cat si comerciali.

Pozitionare pe piata: Astazi, EcoTech este recunoscuta pentru solutiile sale
inovatoare, accesibile si orientate spre comunitate. Se pozitioneaza ca lider in
tehnologia sustenabila accesibila, punand un accent puternic pe sprijinirea
comunitatilor defavorizate si promovarea justitiei de mediu.

* Angajament pentru sustenabilitate: Maria ramane dedicata sustenabilitatii;
EcoTech participa activ la initiative de advocacy de mediu si programe
educationale, consolidandu-si brandul ca un lider eco-constient in industrie.

~ Inclusive Investing for Founders




Tehnici de evaluare a riscurilor

* Analiza industriei: Maria si echipa sa au realizat analize detaliate ale industriei
pentru a intelege tendintele pietei, impactul reglementarilor si dinamica
competitiva. Acest proces a ajutat |a anticiparea schimbarilor din sectorul
energetic si la adaptarea strategiilor de afaceri.

Feedback-ul clientilor: Opinile utilizatorilor initiali ai produselor EcoTech au
oferit perspective valoroase asupra nevoilor pietei si a posibilelor probleme,
ghidand imbunatatirea si dezvoltarea iterativa a produselor.

Planificarea scenariilor: EcoTech a implementat strategii de previziune pentru
a anticipa diverse situatii viitoare, cum ar fi schimbarile in comportamentul
consumatorilor, noi politici de reglementare sau recesiuni economice,
pregatind astfel strategii adecvate pentru a face fata acestor provocari.

~ Inclusive Investing for Founders




Importanta monitorizarii continue a riscurilor

* Adaptarea la schimbarile tehnologice: Intr-un domeniu dinamic precum
energia regenerabila, inovatia continua este esentiala. EcoTech aloca resurse
semnificative pentru cercetare si dezvoltare (R&D) pentru a se asigura ca
tehnologiile lor se adapteaza la noi descoperiri si imbunatatiri ale eficientei..

Dinamica pietei: Piata energiei regenerabile este influentata de schimbari
globale de politici, factori economici si tendinte culturale legate de
sustenabilitate. Monitorizarea constanta permite EcoTech sa fie mereu cu un
pas inainte, aliniindu-si strategiile pentru a valorifica noile oportunitati.

Cultura managementului riscului: Maria incurajeaza o cultura a gestionarii
proactive a riscurilor, unde toti membrii echipei sunt stimulati sa identifice
riscurile potentiale si sa contribuie la dezvoltarea strategiilor de atenuare.
Aceasta vigilenta colectiva asigura o acoperire mai larga si un raspuns rapid la
amenintarile emergente.

Inclusive Investing for Founders
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Felicitari pentru finalizarea Modulului 4!

Urmeaza Modulul 5: Cum imi gestionez finantele?
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www.mosaic4investing.eu

This resource |s licensed
under CC BY 4

Finantat de Uniunea Europeand. Opiniile si punctele de vedere exprimate apartin
0 Cofinantat de nsa exclusiv autorului/autorilor si nu reflectd neaparat cele ale Uniunii Europene
Uniunea Europeana sau ale Agentiei Executive pentru Educatie si Culturd (EACEA). Nici Uniunea

Europeand, nici EACEA nu pot fi considerate responsabile pentru acestea.
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