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Introducere
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Rezultate ale invatarii

Cunostinte: Cursantii vor intelege peisajul investitiilor, asteptarile
investitorilor, componentele unui pitch, pregatirea pentru due diligence si
gestionarea relatiilor cu investitorii.

Abilitati: Vor invata sa creeze pitch-uri, sa pregateasca documente pentru
due diligence, sa gestioneze relatiile cu investitorii si sa stabileasca sisteme
de raportare post-investitie.

Comportamente: Vor dezvolta un angajament proactiv cu investitorii,
punand accent pe transparenta, onestitate si pregatire pe tot parcursul
procesului de investitie.

Atitudini: Vor cultiva o mentalitate increzatoare si rezilienta, oferind
fondatorilor subreprezentati puterea de a aborda investitorii clar si
profesionist.
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Crearea unui Pitch de
Investitie Convingator




Totul tine de pregatire

In Modulul 4, Cum s3 obtin finantare pentru afacerea
mea, ai invatat despre capitalul de risc si investitiile

angelice. Alegerea potrivita pentru stadiul actual al /_..

afacerii tale si valorile tale este esentiala.

A sti cum sa te conectezi cu investitorii inseamna sa stii
unde sa cauti, pe cine sa cauti si cum sa iti maximizezi
prima prezentare. Este crucial sa mentii investitorii
implicati, de la prima interactiune pana cand iti poti
prezenta ideea.

Diferite tipuri de investitori pot fi gasite in locuri diferite,
asa ca identificarea tipului de investitor pe care il cauti iti
va indica unde sa il gasesti.

Inclusive Investing for Founders




Tipurile de investitori de care ai putea avea
nevoie:

Finantare Pre-seed este adesea considerata prima injectie financiara intr-o
afacere noua, avand scopul de a ajuta o idee sa se transforme intr-un proiect
mai concret. In aceastd etap3, afacerea se afld de obicei intr-o faz3
conceptuala, iar finantarea este utilizata pentru a acoperi costuri initiale, cum
ar fi dezvoltarea produsului si organizarea operatiunilor de baza.

Cine sunt investitorii Pre-Seed?

Reteaua personala: Cei mai comuni investitori in aceasta etapa sunt persoane
din reteaua ta personala, care cred in viziunea si potentialul tau. Acestia pot fi
membri ai familiei, prieteni sau cunostinte profesionale.

Investitori Angel: Unii investitori angel ar putea fi interesati sa investeasca in
etapa pre-seed, mai ales daca au un interes special in domeniul afacerii tale
sau daca au o conexiune personala cu tine.




Tipurile de investitori de care ai putea avea
hevole:

Finantarea Pre-seed presupune credinta in potentialul unei idei si in
capacitatea antreprenorului de a o pune in practica. Pentru fondatorii
subreprezentati, care nu au acces facil la capital, intelegerea si navigarea
acestui peisaj de finantare timpurie sunt esentiale pentru a transforma ideile
inovatoare din schite in realitate pe piata.

De ce Pre-Seed?

Risc ridicat, recompensa ridicata: Investitorii pre-seed sunt, de obicei,
persoane care accepta riscuri mari, deoarece investesc in idee si in potentialul
antreprenorului, mai degraba decat in rezultate deja dovedite.

Dezvoltare timpurie: Finantarea in aceasta etapa este cruciala pentru
transformarea unei idei intr-un prototip sau pentru stabilirea bazei necesare
viitoarelor operatiuni ale afacerii.




Tipurile de investitori de care ai putea avea
nevoie:

Scara investitiei: Suma finantarii pre-seed
poate varia semnificativ. De obicei, variaza
intre cateva mii si zeci de mii de euro, in
functie de reteaua si resursele
antreprenorului. In unele cazuri, mai ales
atunci cand antreprenorul are un istoric

dovedit de succes sau un potential
exceptional de ridicat, suma investitiei poate
ajunge chiar la sute de mii de euro.
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Tipurile de investitori de care ai putea
avea nevole:

Investitorii Angel

Investitorii Angel sunt persoane cu o valoare neta ridicata care ofera capital pentru
startup-uri, de obicei in schimbul participatiei la actionariat sau datoriei convertibile.
Acestia sunt adesea printre primii investitori externi intr-un startup, umpland golul
dintre autofinantare si capitalul de risc de anvergura. Aceasta este o optiune pentru
stadiile incipiente, Tnainte ca majoritatea investitorilor sa fie dispusi sa isi asume

riscuri. Investitorii Angel sunt indivizi cu resurse financiare proprii, care sunt deschisi
la idei ce rezoneaza cu viziunea lor. Sumele investite de acestia pot varia de la
cateva mii de euro pana la aproximativ un milion de euro si, de multe ori, vin si cu
expertiza in domeniu. Un Angel cu pasiunea potrivita poate aduce mai mult decat
finantare unui proiect. Spre deosebire de investitorii institutionali, investitorii Angel
isi investesc propriul capital in startup-uriin care cred, fiind motivati atat de
castiguri financiare, cat si de interesul personal fata de viziunea antreprenorului.

Inclusive




Tipurile de investitori de care ai putea
avea hevole;:

Finantare Seed

Fondurile Seed reprezinta un pas semnificativ inainte fata de Pre-Seed, iar de obicei,
vei fi eligibil pentru acest nivel de finantare odata ce compania ta a obtinut o anumita
tractiune. Exista atat investitori individuali, cat si firme de investitii care ar putea fi
interesate sa furnizeze acest tip de finantare, atata timp cat documentatia ta este in

ordine si ai o dovada a conceptului. Odata ce toate aceste aspecte sunt pregatite, vei
putea aplica pentru urmatoarea runda de finantare, care ar putea reprezenta o
injectie substantiala de capital, facilitand o crestere rapida.

Probabil vei putea solicita o finantare de pana la aproximativ cinci milioane de dolari.
In medie, rundele de finantare Seed acopera in jur de 2+ milioane de euro, iar in

majoritatea cazurilor, aceste fonduri sunt utilizate pentru castigarea rapida si
eficienta a cotei de piata.




Tipurile de investitori de care ai putea

avea nevole:
Capital de risc (VC) -
Pentru rundele ulterioare de investitii, VIZIONEAZA

multe companii apeleaza la fonduri de

capital de risc (VC). Acestea pot varia de How Starin

la micro-fonduri pana la injectii de _
capital de miliarde, asa ca investitorii

cauta potential maxim de crestere
inainte de a decide sa investeasca.
Capitalul de risc poate reprezenta un Seed Angel Ventulie
impuls semnificativ pentru o companie funding Investors Caprigy

de tip start-up, iar finantarea poate

. Lo . v e Cum functioneaza finantarea startup-urilor: Seed
proveni fie de la o firma, fie de la un

Money, Angel Investors si Venture Capitalists
investitor individual. explicat
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https://www.youtube.com/watch?v=wYWJ476o7nE
https://www.youtube.com/watch?v=wYWJ476o7nE
https://www.youtube.com/watch?v=wYWJ476o7nE

Cum sa te intalnesti cu investitori, online si offline

Investitorii pe care ii cauti pot proveni fie din reteaua ta extinsa, fie din mediul
virtual.

Unul dintre cele mai bune moduri de a intra in legatura cu un investitor este
sa fii recomandat direct acestuia. Acest lucru inseamna ca vei beneficia enorm
de pe urma unei retele diverse si solide. Urmarea unei strategii de networking
(vezi Modulul 6) te va ajuta pe termen lung in toate aspectele afacerii tale, asa
ca iesi in lume si incepe sa stabilesti conexiuni.

Exista mai multe platforme online special concepute pentru a lega investitorii
de fondatori, iar acestea pot fi uneori cea mai rapida si eficienta modalitate
de a gasi oamenii potriviti pentru a te ajuta. Fiecare platforma are propriul
model de plata: unele percep o taxa de abonament, in timp ce altele iau un
procent din investitiile realizate.




Platforme online de investitori

SeedBlink (Finlanda) - Investitii tehnologice si management al capitalului propriu
pentru Europa| SeedBlink Platforma este cunoscuta pentru prezenta sa
puternica in tarile nordice si ofera o varietate de optiuni de investitii, inclusiv
investitii in actiuni si datorii. SeedBlink evalueaza riguros fiecare oportunitate de
investitie, ceea ce o face o alegere solida pentru investitorii care doresc sa-si
diversifice portofoliile cu oportunitati de investitii de inalta calitate, bazate in
Europa.

Companisto (Germania) - Investitii in capital propriu pentru startup-uri|
Companisto Cu sediul in Berlin, Companisto permite investitorilor din intreaga
lume sa investeasca 1n startup-uri si companii consacrate. Este cunoscuta pentru
interfata sa prietenoasa cu utilizatorii si ofera o gama variata de optiuni de plata
pentru a acomoda investitorii globali.



https://seedblink.com/
https://seedblink.com/
https://www.companisto.com/en

Platforme online de investitori

Funderbeam (Estonia) - Funderbeam — Funderbeam ofera o abordare unica,
permitand investitiile intr-un ,,sindicat” care aduna fonduri pentru a investi in startup-
uri, oferind astfel o diversificare mai mare si reducand riscurile pentru investitorii
individuali. Platforma ofera acces la o gama variata de startup-uri din diverse industrii.
Leapfunder (Olanda) - Leapfunder: Unde investitorii ingeri gasesc startup-uri
promitatoare este recunoscuta pentru abordarea sa simpla in investitiile angel,
facilitand accesul noilor investitori. Ofera un mediu de plata sigur si flexibilitatea de a
investi sume mici in etapele incipiente ale startup-urilor..

WISEED (Franta) - WIiSEED - Investitii in crowdfunding imobiliar si tranzitie energetica
Fondata in 2008, WISEED a fost unul dintre pionierii din industrie si este axata pe
oportunitati de investitii social responsabile, facand-o o alegere potrivita pentru
investitorii interesati de impact investing.



https://www.funderbeam.com/
https://www.leapfunder.com/
https://www.leapfunder.com/
https://www.wiseed.com/

Ce este un Pitch Deck ?

Obtinerea finantarii este un proces in mai multi pasi. Un pitch deck solid este
primul pas pe scara succesului. Un pitch deck este o prezentare scurta care
ofera investitorilor sau clientilor o imagine de ansamblu asupra planului de
afaceri, produselor, serviciilor si progresului cresterii afacerii. In multe
cazuri, scopul principal al unui pitch deck nu este sa obtina finantare
imediata, ci sa asigure o intalnire ulterioara. Adapteaza pitch-urile in functie
de tipurile de investitori (fonduri de capital de risc - VCs, investitori angel,
crowdfunding) prin alinierea la obiectivele acestora. Fii atent la:

Personalizare: Utilizeaza cercetari despre investitorii vizati pentru a
evidentia aspecte care le pot atrage interesul.

Bias inconstient: Fondatorii din medii diverse ar trebui sa sublinieze
rezilienta si punctele lor unice forte.




Structurarea Povestii

- Angajeaza-te cu problema: incepe cu o poveste relevanta sau un punct de
date care evidentiaza importanta problemei.

- Prezinta solutia: Explica modul in care solutia ta abordeaza eficient
problema si se diferentiaza pe piata.

- Oportunitatea de piata: Ofera detalii despre dimensiunea pietei si modul in
care planuiesti sa o cuceresti.

- Demonstreaza tractiunea: Furnizeaza dovezi ale succesului, cum ar fi
cresterea numarului de clienti sau parteneriate, pentru a demonstra
potrivirea produsului cu piata.

- Demonstreaza competenta: Evidentiaza experienta si abilitatile echipei
fondatoare.

- Modelul de venituri si scalabilitatea: Arata cum afacerea ta genereaza
venituri si poate creste profitabil.




Structurarea Povestii

- Nevoile de finantare: Explica clar de cat capital ai nevoie si cum il vei folosi
pentru a sustine cresterea afacerii tale.

- Competente financiare: Cunoaste metrici financiare esentiale (de exemplu,
CAC, LTV, burn rate) pentru a discuta cu incredere cu investitorii. Familiarizeaza-
te bine cu termeni precum:

CAC (Costul de achizitie al clientului): Costul total de obtinere a unui nou client.
Include toate cheltuielile de marketing si vanzari neces.




Structurarea Povestii

LTV (Valoarea de viata a clientului) - reprezinta veniturile estimate pe care un
client le va genera pe durata relatiei sale cu afacerea ta. Acest indicator ajuta
companiile sa inteleaga cat de valoros este un client pe termen lung, ceea ce
poate influenta deciziile privind investitiile in atragerea de noi clienti si retentia
celor existenti.

Rata de ardere a capitalului- se refera la ritmul in care o companie consuma
rezervele sale de numerar inainte de a genera un flux de numerar pozitiv.
Acest indicator este deosebit de important pentru startup-uri, deoarece arata
cat timp pot continua sa opereze in conditiile financiare actuale Tnainte de a
deveni profitabile sau de a asigura finantare suplimentara.




Prezentare

Exercitiul duce la perfectiune: Fondatorii ar
trebui sa repete temeinic pentru o livrare
fluenta si naturala.

incredere in livrare: Folositi un limbaj
corporal pozitiv, mentineti contact vizual
constant si adoptati un ton increzator
pentru a construi incredere si interes.

incheiere memorabila: Finalizati cu o
declaratie puternica ce reafirma
angajamentul si viziunea startup-ului.

Inclusive
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VIZIONEAZA

'
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https://www.youtube.com/watch?v=YvaCZt T6Xc



https://www.youtube.com/watch?v=YvaCZt_T6Xc

Daca oamenii se indoiesc de
cat de departe poti ajunge,

sa nu-i mai poti auzi.

Michele Ruiz ‘ (‘," : L g 4“ n 7l

mergi atat de departe incat | A B
' |
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Pregatirea pentru Due
Diligence




Ce este Due Diligence?

Este o analiza aprofundata realizata de investitori pentru
a evalua viabilitatea, finantele si potentialul de crestere
al unui startup.

* De ce este important pentru fondatori: O buna pregatire
asigura transparenta, creste increderea investitorilor si
imbunatateste sansele de finantare.

* Etape esentiale: Aceasta etapa include verificari
financiare, juridice, operationale si de piata pentru a
confirma acuratetea prezentarii.

Inclusive nvesting for Founders




Transparenta financiara

* Indicatori financiari cheie: Pregatiti declaratii de
venit, bilanturi, fluxuri de numerar si proiectii
pentru a demonstra sanatatea fiscala si cresterea
afacerii. Consultati Modulele 3, 4, 5 si 7 — suntem
alaturi de voil

Venituri si scalare: Explicati modelul de venituri si
modul in care finantarea contribuie la scalarea
afacerii.

Transparenta: Documentele transparente
construiesc incredere, reducand necesitatea
verificarilor ulterioare si intarzierile in negocieri.

Inclusive Investing for Founders




Conformitate si Proprietate Intelectuala (IP)

Confirmati structura juridica a startup-ului, licentele si
conformitatea cu reglementarile.

Documentati protectiile asupra proprietatii
intelectuale (brevete, marci comerciale) pentru a
securiza inovatiile.

Mentineti documentele juridice corecte si accesibile

pentru a reduce riscurile si a oferi siguranta
investitorilor.




Pregatirea pentru piata

 Demonstrati soliditatea operationala: Lantul de
aprovizionare, resursele umane si practicile de
management.

* Prezentati pozitia pe piata si analiza
concurentei pentru a evidentia cererea si
avantajul competitiv.

* |ldentificati si explicati strategii pentru a atenua
riscurile operationale si a imbunatati
planificarea.

~ Ilnclusive Investing for Founders




Gestionarea relatiilor
cu investitoril




Ce sunt relatiile cu investitoril

Relatiile cu investitorii (IR) se refera la gestionarea continua a comunicarii
dintre o companie si investitorii sai. Aceasta functie contribuie la
construirea increderii si transparentei, asigurand ca investitorii raman
increzatori in succesul pe termen lung al companiei. Relatiile eficiente cu
Investitorii pot duce la finantare continua, sprijin in perioade dificile si
consolidarea relatiilor pe termen lung.

Transparenta

Pastrati investitori Construiti si oameni de Mentin investitorii implicati
informatii despre incredere prin impartasirea prin comunicare si
performanta si deschisa atat a succeselor, actualizari reglementate.
perspectivele afacerii. cat si a provocarilor.

S Inclusive Investing for Founders
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Rolul transparentei in

relatiile cu investitorii

Transparenta este esentiala pentru
construirea si mentinerea increderii
investitorilor. Comunicarea clara si onesta
reduce incertitudinea si mentine increderea

investitorilor in conducerea si directia viitoare
a afacerii. Companiile ar trebui sa ofere
actualizari periodice privind performanta
financiara, planurile strategice si orice
provocari cu care se confrunta afacerea.
Acest lucru nu doar ca sporeste credibilitatea,
dar si stabileste asteptari realiste.

Ce sa impartasesti:

* Performanta financiara: Venituri
trimestriale, flux de numerar, crestere a
veniturilor.

* Provocariin afaceri: Fii transparent cu
privire la orice dificultati sau obstacole.

* Oportunitati si planuri de viitor:
Evidentiaza oportunitatile de crestere
viitoare si viziunea pe termen lung a
companiei.

5.',
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Elemente-cheie ale comunicarii eficiente cu investitorii

O comunicare buna este esentiala pentru relatiile de succes cu investitorii.
Principalele elemente ale unei comunicari eficiente includ claritate,
consecventa si promptitudine:

Claritate Promptitudine

Asigura-te ca mesajele tale Comunicarea reglementata, Furnizeaza actualizari la timp,
sunt clare si usor de inteles. atat in perioade bune, cat si in astfel incat sa investeasca sa
Evita jargonul care ar putea cele dificile, demonstreaza ca nu fie lasati incertitudine cu
confuza investitorii. este stabila si transparenta. privire la evolutiile critice.

Buna practica: Concentreaza-te pe imaginea de ansamblu. Adapteaza-ti
mesajul in functie de publicul tau. Fii proactiv, nu reactiv.

Inclusive Investing for Founders




Tipuri de comunicare cu investitorii

v’ Utilizeaza rapoartele
trimestriale pentru

actualizari constante.
v Organizeaza intalniri cu

investitorii atunci cand
apar etape importante

sau provocari majore.
v’ Pastreaza rapoarte

Rapoarte Ofera actualizari reglementate privind performanta

trimestriale financiara.

Rapoarte O prezentare detaliata a performantei anuale a companiilor,

anuale incluzand date financiare si initiative strategice.

Intalniri cu  Tntalniri fats in fat3 sau sesiuni virtuale pentru a discuta

Investitorilt  progresul companiilor, a aborda preocuparile si a contura
nlanurilar Aa vviitar

Newsletter  Emailuri lunare sau trimestriale care tin investitorii

e informatii despre activitatile in desfasurare.

Ape_luri Apeluri publice in care conducerea companiilor discuta

privind performanta financiara si raspunde la intrebarile

castigurile —investiteriler.

anuale pentru evaluari
de final de an.

b 4 4 4 4 4
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Pregatirea pentru intalnirile cu investitorii

Intalnirile cu investitorii sunt o oportunitate de a prezenta performanta si
directia viitoare a companiei tale. Pregatirea este esentiala pentru a crea o
impresie pozitiva si pentru a raspunde preocuparilor investitorilor:

| | Planuri de
Date financiare Actualiziri de crestere

Actualizeaza situatiile afacer| Impartaseste-t| viziunes
. . . . .. pentru cresterea viitoare,
financiare, inclusiv veniturile . .. e . ) : : ’ .
bilantul si fluxul de numerar. . Evidentiaza realizarile cheie, inclusiv strategiile de
T ’ proiectele in desfasurare si extindere si accesul pe noi

orice provocari. piete.

nclusive Investing for Founders




Sfaturi pentru intalniri de succes

Intalnirile cu investitorii sunt o oportunitate de a prezenta performanta si
directia viitoare a companiei tale. Pregatirea este esentiala pentru a crea o
impresie pozitiva si pentru a raspunde preocuparilor investitorilor.

Incepe cu aspectele Address Challenges Viziunea pentru
esentiale Head-On viitor

Concentreaza-te pe Investitorii apreciaza Arata incredere in succesul
indicatorii importante si onestitatea cu privire la pe termen lung al
reperele atinse. dificultatile din afaceri. companiilor.

Inclusive Investing for Founders




Gestionarea asteptarilor

. . . Ce trebuie luat in considerare:
investitorilor  Comunicarea vestilor negative: Atunci
cand performanta nu indeplineste
asteptarile, comunica problema clar si
explica pasii pe care compania i ia pentru a
o remedia.

* Actualizari pozitive: Cand performanta
depaseste asteptarile, evidentiaza
strategiile care au condus la succes.

e Comunicare proactiva: Actualizarile
regulate previn surprizele si mentin
investitorii aliniati cu obiectivele companiei.

Este esential sa gestionezi asteptarile
investitorilor, mai ales in perioade de
incertitudine. Comunicarea onesta
este cruciala atunci cand
performanta afacerii fluctueaza.

,-;,-.,,;E}; Inclusive Investing for Founders
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Gestionarea preocuparilor investitorilor

Preocuparile investitorilor sunt o parte naturala a relatiilor de afaceri, in special in
perioade de incertitudine sau cand performanta financiara scade. Este important
sa le abordam cu transparenta, empatie si un plan de actiune:

Asculta feedback-ul: Recunoaste preocuparile investitorilor si asculta-le activ
opiniile.

Ofera context: Explica motivele din spatele problemelor ridicate si modul in care
compania le abordeaza.

Propune solutii: Prezinta pasi clari pe care compania ii ia pentru a rezolva
problemele sau a reduce riscurile.

Fii proactiv: Nu astepta ca investitorii sa ia legatura. Ofera actualizari regulate si
anticipeaza potentialele preocupari inainte ca acestea sa escaladeze.

>
¥
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Construirea relatiilor pe termen
lung cu investitorii

Chela spre succes

Relatiile cu investitorii merg dincolo de rapoartele
financiare si actualizarile trimestriale. Este esential
sa:

0 0 * Mentii o comunicare constanta: Tine investitorii
Relatiile pe termen lung prospera informati in mod regulat, chiar si atunci cand nu

prin incredere, tra nsparenta Si exista noutati majore. Prezinta atat succesele, cat si
implicare. Tine investitorii la curent, riscurile cu onestitate.

: H - : i i e  Oferi actualizari personalizate: Adapteaza-ti
iar acestia vor fi mai predispusi s3 Oferi actualizari personalizate: Adapteaza-ti
= éné S Ale e s i : comunicarea pentru investitori individuali, in special

ioade b L pentru partile interesate cheie.
pericade bune, cat 5i in momente * Urmaresti etapele importante: Contacteaza

dificile. investitorii dupd momente esentiale, cum ar fi
lansarile de produse sau extinderile. Sarbatoriti
impreuna aceste realizari.

* Tncurajezi implicarea investitorilor: Include
investitorii in deciziile strategice acolo unde este
potrivit. Investitorii implicati sunt mai predispusi sa
ramana loiali..

”‘%%ﬁ; Inclusive Investing for Founders
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Reflectie — Practici in relatiile cu investitoril

1. Cat de des comunic cu investitorii mei?
2. Sunt transparent atat cu succesele, cat si cu provocarile?
3. Cum gestionez asteptarile investitorilor atunci cand lucrurile nu decurg
conform planului?
4. Ce masuri iau pentru a raspunde preocuparilor investitorilor?
5. Implic investitorii in deciziile esentiale, acolo unde este cazul?
6. Construiesc relatii pe termen lung sau comunic doar in perioadele de
strangere de fonduri?
Actiune cheie:
Gandeste-te la imbunatatirile pe care le poti aduce in relatia cu investitorii.
Comunicarea regulata, transparenta si implicarea proactiva sunt esentiale pentru
succesul pe termen lung.

Inclusive Investing for Founders
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Monitorizare post-investitie

Scopul monitorizarii:

e Urmareste progresul startup-ului,
sanatatea financiara si alinierea cu
obiectivele investitorilor.

* Construieste incredere, consolideaza
relatiile cu investitorii si ofera
perspective asupra cresterii.




Indicatori cheie si date

Indicatori financiari: Monitorizeaza veniturile, marja de
profit, fluxul de numerar si rata de consum (de exemplu,
startup-urile tech urmaresc rata de consum).

Indicatori operationali: Masoara etapele produsului,
cresterea echipei si controlul costurilor (de exemplu,
costul per unitate).

Indicatori de crestere si clienti: Se concentreaza pe
achizitie, retentie si rata de pierdere a clientilor.

Indicatori de impact: Evalueaza impactul asupra
comunitatii, sustenabilitatii si diversitatii.

Care sunt cei 5 indicatori cheie ai tai?

Inclusive




Elemente esentiale ale raportarii si valorificarea
feedback-ului

- Consecventa: Stabileste un program regulat (lunar, trimestrial) pentru
actualizarile investitorilor pentru a construi incredere.

- Claritate si accesibilitate: Utilizeaza elemente vizuale, evita jargonul si
concentreaza-te pe date esentiale pentru o intelegere usoara.

- Transparenta: Impartiseste atat succesele, cat si provocarile pentru a

construi credibilitate.

- Tntelegerea feedback-ului: Solicita investitorilor sugestii specifice si
aplicabile.

- Transformarea feedback-ului in actiune: Utilizeaza feedback-ul
pentru a rafina strategiile si alocarea resurselor.

- Tmbunatatire continua: Proces ciclic de raportare, feedback, actiune
Si crestere.
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EXERCITIU: Pregatirea unui pitch

Aplica cunostintele acumulate pentru a dezvolta si imbunatati propriul pitch.

1. incepe prin a descompune ideea ta de afaceri in componentele cheie ale unui
pitch. Creeaza un slide sau un document pentru fiecare parte.

2. Integrarea storytelling-ului: Construieste o poveste convingatoare in jurul ideii
tale de afaceri, concentrandu-te pe modul in care produsul sau serviciul tau
rezolva o problema semnificativa.

3. Timbunatatirea vizuala: Folosind instrumente precum PowerPoint sau Canva,
creeaza un set de slide-uri care sustin vizual naratiunea pitch-ului tau.

4. Simulare de pitch: Organizeaza o sesiune cu colegii in care sa-ti prezinti pitch-ul
si sa primesti feedback constructiv. Verifica platforma www.meetup.com.

5. Revizuire si finisare: Perfectioneaza-ti pitch-ul pe baza feedback-ului,
concentrandu-te pe claritate, concizie si elemente persuasive.

Inclusive Investing for Founders



www.meetup.com

Lectura suplimentara

For those looking to deepen their understanding of how to prepare an
effective pitch, we can recommend:-

* Pitch Anything de Oren Klaff — ofera perspective detaliate despre
structurarea si livrarea unor pitch-uri persuasive. Pagina principala -
Oren Klaff

The Storyteller's Secret de Carmine Gallo - The Storyteller's Secret
exploreaza tehnici puternice de storytelling utilizate de antreprenori de
succes.

Site-uri precum SlideShare ofera o varietate de prezentari de pitch de
inalta calitate, pe care le poti studia pentru inspiratie si ghidare, de
exemplu Pitch Deck Template pentru startup-uri



https://orenklaff.com/
https://orenklaff.com/
https://www.carminegallo.com/books/the-storytellers-secret/
https://www.slideshare.net/slideshow/the-ultimate-pitch-deck-template-by-pitchdeckcoach/46174756

Fii inspirat de..

Finantarea celor nedescoperiti, crearea
extraordinarului, impactarea lumii
https://www.impactxcapital.com/

Impact X Capital inspira prin sprijinirea fondatorilor | M I:) AC TX

subreprezentati, in special din diaspora afro-caraibiana,
avand ca obiectiv reducerea decalajelor de finantare in
capitalul de risc (VC). Cu o echipa de conducere diversa
Si experimentata, acestia genereaza schimbari sociale si
creeaza prosperitate pentru comunitati, construind un

ecosistem de startup-uri mai incluziv.

w, Inclusive Investing for Founders



https://www.impactxcapital.com/

Fii inspirat de..

Unconventional Ventures - Investitor european in
tehnologie de impact

Unconventional Ventures combate prejudecatile
sistemice care au exclus istoric fondatori diversi din
capitalul de risc. Prin sprijinirea antreprenorilor
care se confrunta cu bariere legate de gen, etnie
sau background, acestia promoveaza un ecosistem
de startup-uri echitabil si incurajeaza incluziunea,
recunoscand potentialul dincolo de normele
traditionale.

UNCONVENTIONAL
VENTURES

Inclusive Investing for Founders



https://www.unconventional.vc/
https://www.unconventional.vc/
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Felicitari pentru finalizarea Modulului 7

Urmeaza Modulul 8: Ajutor financiar pentru
fondatori subreprezentati

wWwWw.mosaicdinvesting.eu

This resource is licensed
under CC BY 4.0

Finantat de Uniunea Europeand. Opiniile si punctele de vedere exprimate apartin
0 Cofinantat de nsa exclusiv autorului/autorilor si nu reflectd neaparat cele ale Uniunii Europene
Uniunea Europeana sau ale Agentiei Executive pentru Educatie si Cultura (EACEA). Nici Uniunea
BY

Europeand, nici EACEA nu pot fi considerate responsabile pentru acestea.
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