
Pachi Travel

Accesul la personal calificat: Cea mai
mare provocare pentru Pachi Travel este
accesul la personal calificat, ceea ce este
legat de găsirea unor oportunități de
finanțare echitabile pentru a integra mai
multe persoane să lucreze cu mine. Pot
învăța abilități noi, dar durează mult timp
să lucrez izolat în loc să dezvolt părțile
afacerii în care sunt bun. În mare parte,
acest lucru se întâmplă pentru că nu am
un venit care să îmi permită să mă ocup
doar de afacerea mea.
Rețea: Venind dintr-un context
subreprezentat, este dificil să mă bazez pe
o rețea extinsă pe care, de obicei, o obțin
când familiile noastre și noi petrecem timp
trăind în aceeași comunitate.

Fiind peruvian, pot traduce aplicația în
limba spaniolă pe cont propriu și pot
explora potențialul unei extinderi
transfrontaliere. Fiind o persoană care a
trăit în contextul migrației, am, de
asemenea, o experiență ușor diferită
despre proprietarii de câini care călătoresc
și doresc să rămână în compania
animalelor lor de companie.

Motive personale, precum libertatea pe care
am simțit-o când am lucrat ca ilustrator
freelance în trecut, precum și relația apropiată
și stilul meu de viață actual cu câinele meu.
Din punct de vedere profesional,
antreprenoriatul reprezintă o oportunitate
importantă de a crea și testa idei care ar putea
fi benefice pentru problemele grupurilor
marginalizate.

Sunt antreprenor de ani de zile, de când am
terminat facultatea. Am studiat grafică, așa că
tranziția către munca freelance a fost ușoară,
deoarece acest tip de muncă putea fi realizat
indiferent de limitele fizice sau logistice. Acest
lucru m-a motivat să îmi lansez propriul proiect
și să îmi testez ideea cu incubatoare existente
și programe de idei.
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Proiectul oferă
servicii pentru

proprietarii de câini
care călătoresc cu 
animalele lor, fără

griji privind serviciile
din orașele noi.
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Avantaje

Povestea ta

Motivație

http://www.pachitravel.com/


M-au ajutat să prioritizez și să urmez pas
cu pas cum să creez o aplicație.

Realizarea unui crowdfunding poate fi o
modalitate de a mă ajuta să-mi ating
viziunile.

Am fost mentorat de La Ruche, The French Tech
și acum primesc sprijin și mentorat din partea
SINGA Bordeaux. Toate aceste programe mi-au
oferit diverse abilități și perspective diferite
pentru a-mi analiza afacerea și poziționarea
acesteia în ecosistem.

În special incubatorul SINGA, deoarece vizează
publicul țintă de nișă al antreprenorilor din
medii subreprezentate sau cei care lucrează în
jurul migrației.

Finalizarea MVP-ului (produsul minim 
viabil) și testarea acestuia. De obicei, 

odată cu acest pas, aplicația va
începe să genereze venituri și ne va

ajuta să continuăm dezvoltarea
aplicației, fie singuri, fie cu ajutorul

finanțării externe.

Ce intervenții/sprijin
ați primit?

Descrie impactul
acestor intervenții

Au fost intervențiile
destinate în mod 
specific antreprenorilor
subreprezentați?

Ce intervenții sau
facilități te-ar ajuta
să îți atingi planurile
și viziunile?

Planuri de viitor

Urmărește progresul lui
Issac și vizitează Pachi Travel

Finanțat de Uniunea Europeană. Opiniile și punctele de vedere exprimate aparțin însă exclusiv
autorului/autorilor și nu reflectă neapărat cele ale Uniunii Europene sau ale Agenției Executive pentru
Educație și Cultură (EACEA). Nici Uniunea Europeană, nici EACEA nu pot fi considerate responsabile
pentru acestea.

https://www.instagram.com/pachitravel/

	Slide 1: Pachi Travel
	Slide 2

