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Afla mai multe

Detin o librarie independenta care
promoveaza literatura diversa si sprijina
lucrarile autorilor subreprezentati, fin
special femeile si persoanele din minoritati.
Libraria serveste ca o platforma pentru a
fncuraja emanciparea si a combate
discriminarea, oferind literatura care
reflecta o perspectivd mai larga si mai
incluziva. Pe langa vanzarea de carti, libraria
ofera un spatiu sigur pentru discutii,
evenimente si construirea comunitatii. in
prezent, doua persoane lucreaza in afacere:
eu si sotul meu, care sprijina operatiunile
Zilnice.

| aim to deepen
the bookstore’s
roleas a
community hub
for discussions
on race, gender,
and equality
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,@' Motivatia mea

/
Am facut tranzitia catre antreprenoriat deoarece am
vrut sa ma implic intr-o munca ce se aliniaza pasiunii
mele pentru literatura si justitie socialda. Dupa ce am
lucrat ani Tn industria auto, unde m-am confruntat
cu structuri ierarhice si o lipsa de satisfactie, am
dorit sa creez ceva semnificativ. Dorinta mea de a
avea un impact pozitiv si de a lucra la ceva care Imi
pasa cu adevarat m-a determinat sa deschid o
librarie. Am vrut sa ofer o platforma pentru
literatura care sa sprijine vocile marginalizate, un
aspect ce lipsea din peisajul librariilor traditionale.
Aceasta schimbare mi-a permis sa aliniez munca
mea profesionala cu valorile mele personale de
diversitate si incluziune.

i Abordarea mea

Ideea mea: Am lansat libraria Th 2021, dar ideea a
prins contur Tn 2019, dupa ce m-am mutat in
Saxonia-Anhalt, statul natal al sotului meu.

Cercetare: Am descoperit un gol pe piata literaturii
diverse, realizand lipsa lucrarilor scrise de femei si
autori minoritari.

Momentul: Relocarea si faptul ca librariile au ramas

deschise in timpul pandemiei mi-au oferit sansa de a
incepe afacerea.


http://www.kohsie.de/
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Provocari

Pozitionarea: Una dintre cele mai mari
provocari a fost pozitionarea librariei pe o piata
competitivd, unde comerciantii online domina.
Conceptul librdriei, axat pe literatura de nis3,
reprezinta atat un punct forte, cat si o
provocare. Desi reglementarile privind preturile
cartilor asigura o concurentd echitabild, acest
lucru implica necesitatea de a oferi o
experienta unica clientilor.

Construirea increderii: O alta provocare a fost
construirea increderii cu clientii si stabilirea
librariei ca o resursa de fincredere pentru
literatura diversa. Financiar, ne-am bazat pe
capitalul propriu, deoarece creditorii
traditionali au considerat conceptul prea de
nisa.

Biasuri sociale: Fiind o antreprenoare intr-o
industrie  dominata de barbati, m-am
confruntat adesea cu scepticism,  unii
presupunand ca libraria este doar un hobby.
Fiind o femeie de culoare, a trebuit sa depasesc
prejudecatile sociale, desi acest context a
consolidat increderea in expertiza mea privind
literatura scrisa de autori de culoare.
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Realizari

Autenticitatea mea ca femeie de culoare si
angajamentul meu de a promova vocile diverse
au devenit un punct unic de vanzare pentru
librarie. Clientii au Tincredere ca Iinteleg
literatura pe care o ofer, mai ales cand este
vorba de carti care abordeaza rasismul si
justitia sociala. Aceastd autenticitate rezoneaza
cu clientii care cautd o librarie care nu doar
vinde carti, ci si militeaza pentru schimbare.

Ce interventii/suport
ati primit?

Desi nu am cdutat in mod activ interventii
formale, cum ar fi granturi guvernamentale sau
mentorat, am primit un sprijin nepretuit din
partea sotului meu, care are experientda in
gestionarea unei afaceri. Expertiza sa in
contabilitate si planificare a afacerii a usurat
procesul. De asemenea, am beneficiat de
networking cu alte librarii independente, in
special cu o librarie queer din Berlin, unde am
primit sfaturi si am discutat provocarile de a
incepe si a gestiona o afacere de nisa. Acest
sprijin informal m-a ajutat sa navighez etapele
initiale ale afacerii si sa creez un model
sustenabil.

Au fgst intAerventiiIe
destinate in mod

special antreprenorilor

subreprezentati?

Desi nu am cdutat interventii special
directionate catre antreprenori
subreprezentati, am aflat mai tarziu despre
organizatii precum Black Female Business,
care ofera mentorat si workshopuri. Acest
lucru este ceva la care m-as gandi sa particip
pe viitor.

Descrieti impactul

acestor interventii

Networking-ul si sfaturile primite de la alti
proprietari de librarii independente m-au
ajutat sd Tmi modeleze abordarea fata de
implicarea clientilor si organizarea de
evenimente. In timp, libraria a devenit un
spatiu recunoscut pentru discutii despre
diversitate si emancipare. Sprijinul colegial
m-a ajutat, de asemenea, sa imi perfectionez
planul de afaceri, permitandu-mi sa ma
concentrez pe oferte de nisa, mentinand
totodata sustenabilitatea financiara. Sprijinul
primit de la sotul meu mi-a permis sa deleg
sarcini precum contabilitatea, eliberandu-ma
sa ma concentrez pe dezvoltarea afacerii si
selectia cartilor.
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Planuri de viitor ‘ ‘

Planuiesc sa extind prezenta librariei prin organizarea mai multor evenimente
comunitare si prin oferirea de vanzari online pentru clientii interesati de selectia
noastrd curatd de literaturd diversa, dar care nu pot vizita libraria fizic. Imi propun
sa aprofundeze rolul librariei ca un centru comunitar pentru discutii despre rasa,
gen si egalitate, gazduind potential mai multe lecturi de autori si ateliere pe
subiecte legate de justitia sociala. De asemenea, doresc sa colaborez cu scoli si

organizatii locale pentru a ofe
incluziune.

Ce interventii sau
facilitati v-ar ajuta
sa va atingeti
a_cqste_;planuri Si
viziuni:

Pentru a atinge aceste obiective, as beneficia
de finantare suplimentara pentru a extinde
spatiul fizic al librariei si pentru a investi intr-o
platforma online pentru a ajunge la un public
mai larg. De asemenea, iau in considerare
programe de mentorat concentrate pe
extinderea micilor afaceri, Tn special cele
orientate catre grupuri subreprezentate.
Pregatirea Tn marketing digital si comert
electronic ar contribui la cresterea prezentei
online si vizibilitatii. In plus, intentionez s&
stabilesc parteneriate cu institutii locale pentru
a co-organiza evenimente, oferind sprijin
financiar si promotional pentru a extinde
impactul comunitar.
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Urmareste progresul
lui Sarah si viziteaza
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Finantat de Uniunea Europeand. Opiniile si punctele de vedere exprimate apartin insa exclusiv
autorului/autorilor si nu reflectd neapdarat cele ale Uniunii Europene sau ale Agentiei Executive pentru
Educatie si Cultura (EACEA). Nici Uniunea Europeand, nici EACEA nu pot fi considerate responsabile
pentru acestea.
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